"Deudas Buenas Y Deudas Malas..." ¿De Qué Tipo Son Las Deudas Que Usted Tiene? 
  

Por: Camilo Pinto 
Editor 

Hola:
El manejo adecuado de las deudas es un factor determinante en las posibilidades de generación de riqueza de las personas. Aunque en algunos casos pueden ser un gran aliado y un elemento de apalancamiento muy poderoso, desafortunadamente, en mi experiencia casi todas las personas tienen deudas malas que limitan dramáticamente las posibilidades de ser financieramente sanos, prósperos y exitosos.

Estoy convencido que todo radica en conocer realmente la diferencia entre dos tipos de deudas.

Cuáles son las deudas buenas?
Son deudas que se adquieren para comprar activos productivos que logren pagar el costo de la deuda y además generen flujo de caja positivo. Creo que eso sonó un poco complicado...en palabras sencillas, las deudas buenas le meten plata en su bolsillo...lo hacen más rico.

Me explico. Suponga que usted pide un crédito en un banco para montar un negocio o una empresa. Asumamos que el costo financiero de la deuda es de 20% efectivo anual. Esto quiere decir que por cada $100 que le presta el banco usted terminará pagando $20 en intereses. 

Ahora bien, si el negocio que usted montó le da para pagar todos los gastos, para pagar la deuda y de todas formas le genera un excedente o una utilidad, entonces la deuda que usted adquirió es una deuda buena.

Dicho de otra forma logró convertir sus deudas en ganancias. Suena bien, no?
Gerardo Mejía, director de la Escuela de Administración de Empresas y Contaduría de la Universidad Nacional de Colombia lo dice de esta forma en la edición del 29 de junio de 2005 en el periódico El Tiempo:

"...lo ideal es endeudarse para adquirir bienes productivos, que generan renta...Se trata de apalancar con el dinero de los demás, proyectos que den un rendimiento mayor a lo que cuestan esos recursos..."

Lo único que faltaría es evaluar qué tan rentable es su negocio, pero eso es tema de otro boletín...lo importante por ahora es que usted usó plata de otra persona para construir riqueza. Es decir, usted logró empezar a generar riqueza sin recursos propios.

El concepto de plata de otra persona, o como lo llamo yo POP es una de las palancas más potentes que usted podrá usar en su camino de generación de riqueza. (Si usted ha revisado literatura en inglés sobre este tema muy probablemente encontrará este concepto bajo las iniciales OPM - Other People's Money.)
Creo es muy importante que sepa que el hecho de tener deudas buenas tiene un riesgo implícito. Ese riesgo ocurre en la incertidumbre que ese negocio o esa inversión que hizo y que va a pagar por la deuda y generarle utilidad, realmente se comporte así.

Una cosa es lo que uno planea y otra lo que muchas veces ocurre. Es decir hay que tener cuidado con ese apalancamiento financiero que pueden dar las deudas buenas porque puede ser una espada de doble filo! 

Cuándo ocurre esto?
Cuando su negocio o inversión no le da la rentabilidad que usted esperaba y esa deuda que parecía ser buena pasa a ser malísima!
Con esto no pretendo alarmarlo y decirle que nunca opte por tomar deudas que al parecer van a ser buenas deudas. Al contrario lo que quiero decirle es que hay un momento en la vida financiera de las personas en que esta decisión es una buena decisión, así como hay momentos en que no es tan conveniente. 

Todo depende de la estructura financiera de cada cual; del balance general personal y del P&G personal. Vale la pena, revisar esta información con un consultor certificado en planeación financiera antes de tomar cualquiera de estas decisiones. 

En términos generales, 

Si usted es de las personas que todavía no ha podido organizar bien sus finanzas personales, 
Si gasta más de lo que gana o no logra ahorrar más del 15% de sus ingresos,
Si no usa un presupuesto como herramienta de planeación y control,


Si no está haciendo algo para construir su estrategia de libertad financiera, de educación de sus hijos, de educación personal, de imprevistos y de protección...

Lo más seguro es que usted no esté listo para entrar en el mundo de las deudas buenas. 

Y cuáles son las deudas malas?

Las deudas malas le sacan plata de su bolsillo...lo hacen más pobre. Normalmente son deudas para consumo: comprar cosas, viajes, artículos de consumo, etc.

Lo que usted tiene que entender es que está pagando mucho más plata de lo que valen las cosas y por lo tanto su capacidad de generación de riqueza disminuye.

Está disminuyendo su flujo de caja o la cantidad que le puede sobrar al final del mes. Y es con esa cantidad que usted puede contar para conseguir los objetivos que decretó por medio de un proceso de planeación financiera. 

Con esa cantidad que no se gasta al final del mes es que usted también construye riqueza, por lo que al tener una deuda mala, sus gastos mensuales por concepto de costos financieros suben, lo que a la vez disminuye su capacidad de ser más rico.

Y qué decir de los pagos diferidos en su tarjeta de crédito?

Muchas personas le dan muy poca importancia a esto y deciden construir una vida llena de deudas malas vía tarjetas de crédito...

Gran error!
Basan sus decisiones de endeudamiento en la "aparente" baja cuota mensual que tienen que pagar y entonces deciden comprar esa TV tan bonita que acaba de salir al mercado o cualquier cosa que se le parezca.

Es decir, sienten que pueden manejar los pagos mensuales y es posible que puedan, pero no toman sus decisiones de una manera financieramente correcta. Pocas veces se toman el tiempo de conocer que el costo financiero que están asumiendo puede llegar en muchos casos casi al 30% efectivo anual! (Esto lo digo con base en información para Colombia del costo de los pagos para tarjetas de crédito diferidas a 12 meses).

Y lo que es peor, desconocen el impacto de esa decisión con respecto a los objetivos que cada quien tiene como relevantes y realmente importantes en sus vidas!
Es decir, el hecho de progresivamente tener este tipo de comportamiento y de hábitos una y otra vez, puede traer como consecuencia que algún objetivo importante o sueño que tengamos para nuestra vida corra el riesgo de no cumplirse.

Ahora bien, no quiero decir que usted no pueda darse gustos. Es más yo estoy 100% de acuerdo que las personas nos premiemos con cosas que queramos tener, pero lo que sugiero es que esto se haga de una manera financieramente inteligente. 
Un ejemplo de esto es a través de conceptos como Gratificación Diferida. Aunque hablaremos de esto en otro boletín con mayor profundidad, en lo que se basa este concepto es de comprarnos las cosas que queremos (de darnos gusto) cuando nos las merecemos.

Algunos expertos internacionales con resultados financieros asombrosos que he tenido la fortuna de conocer explican que una persona se merece algo cuando puede comprarlo de contado o con la tarjeta de crédito pero como medio de pago, es decir a una sola cuota.

Veámoslo de otra forma: le acabo de decir que el banco le está cobrando casi el 30% al año por la prestarle la plata para que usted compre eso que tanto quiere comprar. 

Qué pasaría si voltea las cosas y lograra invertir su ahorro mensual a una tasa consistente del 30% anual?

Yo le doy la respuesta...usted haría mucho dinero con el correr de los años! Y cuando le digo mucho, es mucho...sobre todo si asumimos que la inflación se mantiene alrededor del 5-7% anual. (Para el caso colombiano en el 2005)

Se da cuenta que si esto fuera así, su rentabilidad real sería de más del 23% al año. Esto es un buen factor multiplicador para su dinero! Obviamente lograr una rentabilidad de este tipo de manera consistente no es nada fácil, pero lo que pretendo con este ejemplo es que vea las cosas desde el punto de vista contrario; desde el punto de vista de hábitos generadores de riqueza y no de pobreza.

Es decir, en vez de usar ese extra el mes en una deuda mala, usar ese extra al mes en algún vehículo que sea generador de riqueza!
En conclusión, debemos de tener mucho cuidado con el dinero plástico! 

"Con ese sistema por lo general uno no compra bienes productivos, sino elementos de consumo que no necesita y termina comprometiendo recursos a uno o dos años..." Periódico El Tiempo, 29 de junio de 2005
Recomendación: use sus tarjetas de crédito solo como un medio de pago! Es decir, para pagar en una sola cuota y así no tendrá ningún tipo de costo financiero por su compra! 
Imagínese por un momento cómo se sentiría si no tuviera deudas malas.

	
	Su vida sería menos estresante?
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	Dormiría más tranquilo?
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	Sonreiría más?
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	Estaría de mejor humor con las personas de su familia y de su trabajo?
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	Se eliminaría esa sensación molesta abajo del estómago típica de cuando uno sabe que tiene muchas deudas?


Le voy a dar unas recomendaciones generales que le pueden servir a que quede libre de las deudas malas que tiene con tarjetas de crédito: 

	1.
	Establezca cuánto le sobra al final del mes...cuál es su excedente de caja que puede usar mes a mes con el objetivo de eliminar sus deudas malas.

	2.
	No adquiera nuevas deudas malas. Use sólo su tarjeta como medio de pago. 

	3.
	Identifique cuál es el costo financiero de cada una de sus deudas malas en términos efectivos anuales. Para recopilar esta información puede llamar a su banco y preguntar cuál es el costo de su deuda. (Si tiene alguna pregunta y es nuestro cliente nosotros lo podemos orientar con mucho gusto en el teléfono (571) - 6914692 o a través de un email a 

)

	4.
	Seleccione la deuda más costosa en términos de tasa efectiva anual. 

	5.
	Concéntrese en abonar a esta deuda de manera mensual. Es decir pague el monto mínimo de su tarjeta más el excedente que usted determinó que podía usar mes a mes para este objetivo de eliminación de deudas malas. 

	6.
	Una vez pagada esta deuda, use el valor que estaba pagando de monto mínimo más el valor que decidió destinar a eliminar sus deudas y abónelo al pago mínimo de la segunda deuda. 

	7.
	Repita este procedimiento hasta acabar por completo con sus deudas malas de tarjeta de crédito.

	8.
	Use el flujo de caja libre (lo que pagaba antes en tarjetas de crédito) para construir algún objetivo importante para su vida y que lo haga cada vez financieramente más sano.


Nota: Las recomendaciones anteriores aplican para casi todas las deudas de tarjetas de crédito. Para algunas deudas indexadas a inflación como deudas en UVR para vivienda, etc. la anterior recomendación no necesariamente es la mejor solución.

Si por casualidad tiene la pregunta de si es mejor utilizar sus excedentes de caja (lo que le sobra al final del mes) para eliminar sus deudas malas o para invertir para la consecución de algún objetivo (libertad financiera, educación de los hijos, vivienda, fondo de imprevistos, estrategia de protección y contingencias, etc.) es NECESARIO que tenga una cita con un consultor en planeación financiera porque hay varios puntos que deben analizarse para saber qué es lo mejor y sería irresponsable de mi parte darle una sugerencia y decirle qué es lo que más le convendría sin conocer su situación.

Si usted es nuestro cliente y se da cuenta que tiene muchas deudas malas o no sabe qué debe hacer, le recomiendo que nos llame al (571) - 6914692 o que nos envíe un email a 

para establecer cómo lo podemos ayudar con un programa de eliminación de deudas malas.

Su vida financiera puede ser libre de deudas malas y probablemente nosotros tenemos la solución!


"Nadie Planea Fracasar...
Fracasamos Porque No Planeamos"
  

Por: Camilo Pinto 
Editor 


Son muchas las personas con las que he tenido la oportunidad de hablar en estos casi 6 años de experiencia como planificador financiero que viven repitiendo frases como “... gasto más de lo que gano...” o “... no sé lo que ocurre con el dinero que me entra...” o “... no, no lo he hecho – ¡pero lo voy a hacer !”.

Lo curioso es que en la gran mayoría de los casos la solución a estas situaciones es siempre la misma ....

Todo vuelve al mismo punto de partida que es el adecuado manejo de las finanzas personales y de la planeación financiera. Hace unos años participé en una conferencia de un gran empresario latinoamericano quien decía que en los tiempos modernos de la Era de la Información ya no era suficiente desarrollar la famosa Inteligencia Económica – que hace referencia a aprender a generar recursos para vivir como queremos vivir - sino que es indispensable desarrollar la Inteligencia Financiera , que supone desarrollar los hábitos y habilidades para administrar correctamente los ingresos que tenemos. 


Pues precisamente esa Inteligencia Financiera es uno de los denominadores comunes que he encontrado que tienen la gran mayoría de las personas más exitosas que he tenido la fortuna de conocer y asesorar.


Usted, se estará posiblemente preguntando...Bueno, eso suena bien pero como aterrizo yo ese concepto de inteligencia financiera o cómo hago yo para desarrollar esa inteligencia? 

Pues precisamente a través de la implementación de una adecuada planeación financiera, que de hecho es el punto de partida para cualquier persona que esté buscando adquirir control de su propio futuro financiero. 


La planeación financiera es el proceso de planeación para alcanzar los objetivos de su proyecto de vida por medio del diseño de una estrategia real y consistente, a través de un manejo adecuado de sus finanzas personales.
Tiene que ver con cualquier aspecto de su vida que involucre o impacte sus finanzas personales y las de su núcleo familiar.
Tenga en cuenta lo que dice la revista Dinero en su edición de Julio 16 de 2004 sobre este tema: 
	
“...Los individuos están tan inmersos como las empresas en un sistema económico. Al igual que a ellas, muchos cambios macroeconómicos o financieros, nacionales o internacionales afectan sus finanzas personales. También como ellas deberían dedicar tiempo y recursos para realizar una adecuada planeación financiera... Muchas personas no perciben la necesidad de tener un asesor financiero. Pero los desórdenes de dinero son como una enfermedad silenciosa. Mientras no muestra los síntomas, la persona no va al médico y cuando va, ya es muy tarde o el problema es muy complejo de resolver. 
Todas las personas requieren un asesor financiero, no importa su edad o su situación económica. Un buen consejo financiero es igual a un buen chequeo médico anual.” 


Estoy convencido que nadie planea fracasar...o usted planea fracasar? 
Por supuesto que no! El problema es que muchos fracasan por no planear . Es importante que usted se tome el tiempo de planear aquellos objetivos que son fundamentales para su vida, para su familia...y también es importante que se asesore sobre cuáles son los objetivos que son esenciales que usted tenga en cuenta en su proceso de planeación para poder ser sano financieramente. 


Pero, cuáles son aquellos objetivos que son importantes considerar en un proceso de planeación? 


Muchas veces suele ocurrir que las personas quieren iniciar planeando ciertos objetivos que no son tan importantes para mantener una salud financiera y desconocen algunos puntos que son fundamentales. 
Hagamos una analogía con una persona que quiere ir al médico para hacerse su chequeo anual. Esta persona se hace sus chequeos anuales como medida preventiva y porque le interesa gozar de buena salud. Después de los exámenes de rigor como sangre, orina, etc. revisa los resultados junto con su médico y encuentra que tiene los triglicéridos y el colesterol muy elevados. Al detectar esta situación el doctor le recomienda una alimentación con mayor consumo de vegetales y frutas, menos fritos y grasas, ejercicio por lo menos 3 veces a la semana y probablemente le sugiera algún complemento para mejorar su salud cardiovascular, sobre todo porque esa persona tiene en su familia antecedentes de enfermedades de este tipo. 


De pronto a esta persona a la que le encantan las comidas fritas y no le gusta hacer ejercicio, decide solamente comer un poco más verduras y frutas. Está haciendo lo que quiere pero no lo que realmente necesita para tener una vida más saludable. Cada quien puede tomar la decisión que quiera, pero al hacer esto debe ser consciente que está poniendo en riesgo su salud. 


Lo mismo sucede con sus finanzas personales, una cosa es lo que quiere planear usted y otra lo que necesita planear. Como parte de nuestra responsabilidad profesional en Planning Advisors nos sentimos en la obligación de darle a conocer aquellos objetivos que deben tener una prioridad alta en SU planeación, independiente que usted decida darle o no la importancia que merecen. La decisión siempre la tendrá usted pero por lo menos debe conocer las implicaciones de sus decisiones.


Planear adecuadamente estos objetivos es lo que cualquier persona necesita para tener una vida financieramente sana. La correcta estructuración de estos objetivos es como tener unos cimientos fuertes para su edificio financiero.


En las siguientes ediciones de “Mis Finanzas Personales” conocerá cuáles son esos objetivos que toda persona que quiere ser sana financieramente debe preocuparse por alcanzar y tener cubiertos. 
Pero no sin antes haberlo hecho unas preguntas: 
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	Sabe usted que la educación en buenos colegios y universidades cada vez es más costosa? 
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	Sabe usted que la pensión obligatoria probablemente no será suficiente para que mantenga la calidad de vida que espera en sus años de retiro? 
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	Sabe usted que el mundo está cambiando y que es importante saber adaptarse rápidamente a los cambios? 
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	Sabe usted que fumar es malo? 


...y las preguntas pueden seguir una tras otra.... 
Estoy convencido que saber cosas en la vida no sirve de nada ! 
Lo que sirve es tomar conciencia de lo que sabemos, responsabilizarnos de lo que sabemos. 

Por lo tanto, mi primer objetivo es que usted haga conciencia de la importancia de iniciar un proceso de planeación financiera, de la importancia de ser usted el que le apuesta con sus hechos y con sus decisiones financieras a poder conseguir esos objetivos que son tan importantes para usted !. 

Digo lo anterior porque estoy convencido que de nada le servirá conocer cuáles son los principales objetivos que debe considerar si no ha hecho conciencia de la importancia de incluir la planeación financiera como una parte vital de su proyecto de vida. 


Espero esta información le haya ayudado en el proceso de tomar control de su futuro financiero. Me despido de usted no sin antes desearle el mayor éxito financiero.

"Quiero Preguntarle...Cuál Es La Empresa Más Importante En Su Vida?" 
  

Por: Camilo Pinto 
Editor 


Uno de los aspectos más importantes para lograr unas finanzas personales sanas, seguridad económica y una vida enfocada en la generación de riqueza tiene que ver con el nivel de conciencia que usted tenga sobre la pregunta ¿Cuál es la empresa más importante en su vida? 
Muchas personas responden inmediatamente que la empresa más importante es la empresa para la cual trabajan, o la empresa de la cual son socios o accionistas, o aquella empresa que quieren formar...pues quiero decirle que la empresa MAS importante es USTED mismo. Usted, como persona, es una empresa que tiene ingresos, gastos, probablemente deudas, objetivos estratégicos, etc. 

Por lo mismo es vital para su bienestar financiero entender dónde está su empresa personal actualmente en términos financieros? Si hiciera con la ayuda de un experto en planeación financiera personal un diagnóstico de SU situación actual, cuál sería el resultado? Estaría bien, regular o mal?

Al igual que cuando vamos al médico para un chequeo periódico puede ocurrir que nos veamos bien, incluso que nos sintamos bien, pero que al hacernos los correspondientes exámenes de rigor como pruebas de orina, exámenes de sangre, entre otros, resultamos con triglicéridos altos, colesterol alto, tensión elevada, o cualquier otro indicador que claramente muestra que nuestra salud no está tan bien como inicialmente creíamos! O también puede resultar que después del diagnóstico efectivamente estamos sanos. 

Lo importante es darnos cuenta que sin habernos efectuado el diagnóstico nunca hubiéramos sabido realmente cuál era nuestra condición y por lo tanto las acciones de mejora para aplicar.

Pues bien, lo mismo ocurre con nuestra situación financiera personal. Puede usted verse bien, sentirse bien, tener un buen ingreso y demás, pero realmente al hacerse un diagnóstico financiero con un especialista resulta que hay varios puntos en los que podría mejorar su situación! O podría resultar como varias veces nos ha ocurrido que una persona está al borde de la quiebra y no se ha dado cuenta! 

Si tomásemos como ejemplo cualquier empresa mediana o grande que usted conozca...qué le pasaría a esta empresa si los egresos fueran mayores que los ingresos o dicho de otra forma, si gastara más de lo que le entrara? Muy probablemente su situación financiera no estuviera muy bien y si está situación se prolonga en el tiempo lo más seguro es que quiebre o que necesite una fuerte inyección de capital por parte de los socios...no es eso cierto?

Lo mismo le sucede a las personas...y es más frecuente de lo que usted se imagina! Un altísimo porcentaje de la población de ejecutivos colombianos gasta más de lo que gana! Además hacen una serie de figuras o más bien de maniobras con las tarjetas de crédito o con créditos de libre inversión con los que cuentan para no naufragar en el instante! Si entendemos lo que explicamos anteriormente lo más probable es que estén al borde de la quiebra financiera!

También es importante reconocer que no todos llegan al punto de gastar más de lo que ganan, pero desafortunadamente cometen muchos errores que podrían ser fácilmente corregibles. Es necesario contar con las estrategias de administración del ingreso para no caer en la trampa de ser un destructor de riqueza en vez de ser un generador de riqueza!
Si aún no es nuestro cliente y le interesa profundizar en este tema por favor haga clic en el siguiente link:





Para hacer estos diagnósticos normalmente se utilizan herramientas como análisis del Balance General Personal, del P&G personal, indicadores de Retención de Riqueza y Patrones del Flujo de Caja. 
Balance General Personal
Nos muestra la relación entre lo que usted tiene y lo que usted debe, o dicho técnicamente entre sus activos y sus pasivos. Es una fotografía de cómo luce su empresa personal en un momento específico de tiempo. Analizando junto con un consultor especializado en planeación financiera podrá establecer si:
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	Sus activos son activos productivos o activos contables solamente?
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	nivel de deudas que tiene es el adecuado o se está excediendo?
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	Sus deudas son deudas buenas o deudas malas?
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	Su valor patrimonial neto (la diferencia entre lo que tiene y lo que debe) es el adecuado para una persona con sus ingresos y de su edad?


Estado de Pérdidas y Ganancias Personal
Nos dice cual es el movimiento de efectivo de su empresa personal en un período de tiempo específico. De su análisis se podrá establecer:
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	Cuáles son sus patrones de flujo de caja? 
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	La forma en que usted maneja su dinero es el de una persona que estará permanentemente en problemas financieros? El de una persona típica de la clase media? O el de una persona con altas posibilidades de generación de riqueza?
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	Es su nivel de gastos el adecuado para una persona de su edad y para los ingresos que tiene?
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	Es su estructura de ingresos una estructura encaminada a que usted pueda comprar su tiempo en el futuro? O es una estructura de ingresos en que la libertad de tiempo no será algo muy probable para usted?
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	Cuál es el nivel de riesgo que usted corre con el tipo de ingresos que percibe?
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	Están suficientemente diversificadas las fuentes de ingreso de su familia?


Indicadores Financieros Personales
Son razones financieras que le permiten poder medir su situación con criterios más definidos y le dan la posibilidad de formular acciones de mejora. Bien decía el Dr. Demming: "...lo que no es medible no es mejorable...".


Dentro de las razones financieras más útiles en su análisis personal están: 
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	Razón de Endeudamiento: Establece el riesgo que corren los acreedores de un individuo, la salud financiera de la persona y la conveniencia o inconveniencia de un determinado nivel de endeudamiento. Esta conveniencia o inconveniencia radica en el tipo de deudas que se tienen: deudas malas o deudas buenas. (Deudas malas son todas aquellas que le sacan plata del bolsillo a la persona y deudas buenas son aquellas que permiten que entre plata al bolsillo. En próximas ediciones explicaremos con más detenimiento este concepto.)
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	Indicadores de Rendimiento: Miden la efectividad que tiene la persona en la administración de sus finanzas personales, en controlar sus gastos y convertir su flujo de caja positivo en más activos productivos y por lo tanto en más flujo de caja.
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	Indicador de Liquidez: Mide la disponibilidad con que dispondría de lo que tiene (sus activos) en caso de necesitarlos. Se recomienda tener activos líquidos por el 10% del valor de los activos productivos. (Activos productivos son aquellos activos que le ponen plata en su bolsillo. En próximas ediciones explicaremos con más detenimiento este concepto.)
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	Indicador de Retención de Riqueza: establece qué proporción de los ingresos que usted ha recibido en toda su vida, los ha utilizado en construcción de riqueza. Este ejercicio es sencillo y su objetivo es más de conscientización:




Se sorprendería si se tomase el tiempo de calcular cuánto dinero ha ganado en su vida; es decir, cuánto dinero ha pasado por sus manos... y cuánto de ese dinero ha sido usted capaz de retener y de poner a trabajar para usted!



Es importante que empiece a registrar la información relevante y ver realmente QUE HISTORIA CUENTAN LOS NUMEROS! 

Sin embargo no todo para ahí, de la misma forma que no todo para cuando usted va al laboratorio y recibe los resultados de los exámenes médicos. Necesita un especialista en ese caso un médico que pueda interpretar esa información y hacerle recomendaciones y probablemente formularle algún medicamento. Pues bien, con la historia que cuentan los números a través de las distintas herramientas de diagnóstico financiero sucede lo mismo: es necesario que usted cuente con un especialista en planeación de finanzas personales que sepa orientarlo y ayudarlo.
No es más por esta edición. Me despido de usted, esperando que la información que acabo de compartir con usted le ayude a mejorar en sus finanzas personales y a tomar control de su futuro financiero.
"Para Hombres Y Mujeres Que Quieren Dejar De Trabajar Algún Día"
  

Por: Camilo Pinto 
Editor 



Es común hablar con amigos, familiares y clientes que dan por sentado que en algún momento de sus vidas podrán dejar de trabajar y se dedicarán a vivir sus años dorados; esa etapa de la vida en donde se tiene la libertad para hacer lo que más se quiere y si así se decide, no tener que volver a trabajar. No pretendo alarmarle, pero las cifras muestran un final de la historia no tan feliz...

Según estadísticas de la Administración del Seguro Social de Estados Unidos de los americanos que llegan a la edad de retiro de 65 años:
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	45% dependen de sus parientes.
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	30% sobreviven por la caridad de otros.
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	23% aún tendrán que seguir trabajando
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	Sólo el 2% podrán mantenerse solos y tendrán algún tipo de independencia económica.


Esta misma oficina gubernamental afirma que el 85% de las personas que llegan a los 65 años no tienen ni siquiera US$250 ahorrados para su retiro.

Es chocante y es triste pero es un problema que comparten casi todas las familias americanas.

Si eso es en Estados Unidos donde todos sabemos que el nivel de vida es bastante superior al de los países latinos, se imagina cuáles serán las cifras para estos países?

Aunque no he encontrado esta misma información oficial por parte de entidades del gobierno para nuestros países...algo seguro es que las cifras son mucho más alarmantes!

La gran mayoría de los latinos no tienen la más remota idea de cómo lograr convertir sus sueños en realidad. De hecho, en un estudio de la cooperativa de investigación L.I.A.M.A, de los hombres que admitían ser un fracaso financiero, el inmenso número del 93% aseguraba que su problema tenía que ver con el hecho que no tenían un plan financiero.

No hay duda que tenemos muchos sueños, pero son puras fantasías hasta que tenemos un plan definido para alcanzar nuestras metas.

Como ya vimos en la edición No. 1 de "Mis Finanzas Personales", una cosa es lo que quiere planear usted y otra lo que necesita planear. (Si quiere consultar la edición pasada donde se hace énfasis en la importancia que puede tener para usted iniciar un proceso de planeación financiera, por favor haga click en el siguiente link:




Como parte de nuestra responsabilidad profesional en Planning Advisors nos sentimos en la obligación de darle a conocer aquellos objetivos que deben tener una prioridad alta en SU planeación, independiente que usted decida darle o no la importancia que merecen. La decisión siempre la tendrá usted pero por lo menos debe conocer las implicaciones de sus decisiones.
A estos objetivos que TODAS las personas deben estar enfocadas en planear para tener salud financiera en la Era de la Información los llamamos la Lista de Oro. El objetivo que encabeza esta lista es el de planear su estrategia de Libertad Financiera.
Algunas personas tienden a referirse a este objetivo como estrategias pensionales, pero el concepto de libertad financiera es mucho más amplio y potente. De hecho las estrategias pensionales son una parte de la estrategia de libertad financiera. Claro que es importante considerar el tema pensional ya que con la Ley 100, sus decretos reglamentarios y la reforma pensional de principios de 2004, éste es un punto que hay que examinar muy de cerca y que NO debe desconocerse. (La Ley 100 corresponde a Colombia y fue el inicio de la reforma de la seguridad social en ese país el 23 de diciembre de 1993.)

El concepto de libertad financiera a que nos referimos tiene que ver con el concepto de riqueza que muchos expertos plantean después de la mitad de los noventas. La riqueza ya no tiene que ver únicamente con el ingreso de un individuo, ni con su patrimonio sino con el TIEMPO con que usted puede mantener su calidad de vida si deja todo tipo de ingresos lineales. (Un ingreso lineal es aquel que se recibe producto de un trabajo que usted hace y que desaparece si usted deja de realizar este trabajo. Los empleados y las personas que trabajan de forma independiente como algunos contadores, médicos, abogados, odontólogos, consultores, entre otros, perciben ingresos lineales.)

Así mismo las personas que obtienen ingresos producto de rendimientos financieros, arriendos de propiedad raíz, dividendos, o por ser dueños de empresas que corran en piloto automático reciben ingresos de tipo residual; es decir, no tienen que realizar un trabajo para recibir su ingreso.

Por lo tanto, una de las definiciones de riqueza con las que más me identifico es la cantidad de tiempo que usted puede pasar sin disminuir su calidad de vida si su fuente lineal de ingresos desaparece. Muchas personas apenas subsisten un par de meses...y usted?

Si tomamos en cuenta lo anterior, una estrategia de libertad financiera contempla el plan de acción para que usted perciba ingresos de tipo residual. No hace referencia únicamente a una edad específica en la cual la mayoría de las personas se pensionan como en el caso de las estrategias pensionales. El plan de acción de libertad financiera es diferente para cada persona ya que se implementa a partir de la situación actual de cada cual y de acuerdo al objetivo que cada quien tiene en cuanto al monto requerido de ingresos residuales en un momento de tiempo que se define. En la mayoría de los casos involucra la implementación de estrategias de inversión muy especializadas como punto de partida.

Por qué es importante planear este objetivo? Para que usted no sea una estadística y no entre a formar parte de ese grupo de colombianos que tienen que seguir trabajando o vivir de la ayuda de familiares cuando superan la edad de los 60 años. 

Todo eso por basar su tranquilidad y su retiro únicamente en la famosa pensión, que cada vez tiende a ser menor debido a muchas coyunturas que se salen del alcance de este reporte pero que tienen que ver con el déficit fiscal colombiano, las reformas que muy probablemente vendrán, la situación del Seguro Social, entre otros.

No se lleve la idea equivocada. La pensión obligatoria es importante y para muchas personas puede ser una parte esencial de la estrategia de libertad financiera, pero casi nunca debe ser el único componente de la misma. De todas formas es vital efectuar el análisis pertinente y que abarca las proyecciones de la eventual mesada pensional, las posibles pensiones de muerte y de invalidez, el bono pensional, entre muchas otras cosas.

Si quiere profundizar en el tema de la pensión obligatoria y conocer una de las mejores opciones para el manejo de la misma por favor haga click en el siguiente link:





Para qué es importante este objetivo de libertad financiera? Para planear el momento en que usted podrá comprar su tiempo.
A qué me refiero con esto? Algunas personas planean objetivos financieros, pero rara vez incluyen dentro de estos objetivos cuándo tendrán todo el tiempo para dedicarlo a hacer lo que más les gusta como por ejemplo viajar, pasar tiempo con el cónyuge, con los hijos o con la familia, estudiar, aprender un nuevo idioma o a tocar un nuevo instrumento, dedicarse a un hobby, en fin...o quizás simplemente continuar trabajando o desarrollando una actividad productiva pero por el simple gusto de hacerla...
Esta es la razón por lo que a este objetivo se le llama Libertad Financiera. Abarca mucho más que dinero, abarca tiempo y su combinación, logrando una verdadera calidad de vida. 


Qué haría usted si el tiempo y el dinero no fueran problema?
Tiene un plan para lograrlo?
O simplemente está siguiendo el "programa genético" legado de la era industrial que supone estudiar y luego trabajar durante 35-45 años para después vivir de la pensión?

Es importante que sus años dorados realmente sean dorados y no una ilusión sin sustento financiero. Usted debe incluir un objetivo de libertad financiera como una de sus prioridades de planeación!
Existen 3 vehículos básicos a través de los cuales una persona puede entrar en el mundo de la Libertad Financiera:
	1.
	Vehículos Financieros: se basan en construir un capital poco a poco utilizando el tiempo como su mejor aliado, para que en el futuro el capital creado soporte parte de sus gastos a través de los rendimientos financieros que produce. Dentro de esta estrategia están inversiones en el sector financiero a través de distintos activos como acciones, bonos, portafolios multigestionados, etc.

También está la pensión obligatoria, ya sea a través de un fondo privado de pensiones o a través del Seguro Social (para el caso de Colombia). Lo interesante de esto es que usted no tiene que ser experto en el tema, sino que existen planificadores financieros certificados que lo pueden orientar. 

	2.
	Vehículos de Finca Raíz: funciona igual que el anterior pero a través de estrategias de compra y venta ó compra y arriendo de propiedad raíz. El ingreso residual en este caso viene vía arriendos en muchos de los casos. (Aunque también hay estrategias de compra-remodelación-venta, en las que la finca raíz solo llega a ser un eslabón en el proceso. Es decir, el capital no permanece largos períodos de tiempo en este tipo de inversiones.) 
Esta estrategia normalmente demanda mucho más tiempo y más aprendizaje de su parte que la primera opción porque en la gran mayoría de los casos no existen consultores certificados de inversión en finca raíz sino vendedores de finca raíz...y ambas son cosas muy distintas: el primero sabe cómo invertir en finca raíz y por lo general es también inversionista, mientras que en el segundo caso, la gran mayoría son vendedores pero que en su vida nunca han invertido y no tienen la mentalidad de inversionistas. Sin embargo, pueden ser muy útiles a la hora de querer tener un pulso del mercado en determinado momento.

	3.
	Empresas en Piloto Automático: esta tercera estrategia claramente es la que más tiempo requiere para poder realmente construir una fuente de ingresos residuales. Creo que es vital saber diferenciar entre aquellos dueños de empresas en que más pareciera que las empresas son los dueños de ellos, con aquellos empresarios que a través de los años desarrollan un sistema que le permite a la empresa operar sin ellos mismos tener que estar presentes. 
En el primer caso si el empresario no está presente la empresa no podría operar más de un par de meses. En el segundo caso, la empresa se convierte en una fuente de ingresos sin que el empresario tenga que estar 100% pendiente de la operación y es ahí donde normalmente se puede contar como una fuente de ingresos residuales y como parte de la estrategia de Libertad Financiera de una persona.

Cada una de estas estrategias es importante, abarcan mucha información y probablemente requeriría un libro completo para desarrollar cada una, pero a lo largo de las ediciones de "Mis Finanzas Personales" poco a poco profundizaremos en estos temas para que cada vez cuente con herramientas para mejorar su vida financiera.


Ahora bien el plan de acción para lograrlo depende mucho de la situación particular de cada persona: parte de un diagnóstico e involucra un montón de elementos que posteriormente los conocerá en "Mis Finanzas Personales".

Como cada persona es un mundo distinto la única manera en que usted haga esto de forma puntual y con el rigor profesional que amerita es con la guía de un consultor especializado en planeación financiera, el cual dispone de todo el conocimiento técnico para ayudarlo y de las herramientas para poder hacer las proyecciones y simulaciones que vienen al caso.

Si aún no es nuestro cliente y quiere profundizar más en este tema por favor haga click en el siguiente link: 





Como siempre me despido esperando que este boletín le haya ayudado en su objetivo de tomar control de su futuro financiero. 
RAPIDO: ¿Qué Pasaría Si Sus Hijos No Pueden Estudiar En Una Buena Universidad?
  

Por: Camilo Pinto 
Editor 
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	Otro de los objetivos que es fundamental planear e incluir dentro de un proceso adecuado de planeación financiera es la educación de los hijos. Cada vez es más necesario procurar que nuestros hijos cuenten con una excelente educación universitaria, ya que hoy más que nunca, el conocimiento es clave y un motor de competitividad profesional.


Hace un tiempo participé de una conferencia en que un empresario muy exitoso de este país dijo algo que me llamó mucho la atención y que quiero compartir con usted:
	Dijo que hoy en día tener una carrera universitaria es igual que ser bachiller hace 30 ó 40 años. Es decir, no es un lujo sino una necesidad para estar tan siquiera a la par de los demás en un mundo tan cambiante. 


En un mundo cada vez más competitivo queremos brindarle a nuestros hijos las mejores herramientas para alcanzar sus sueños y triunfar. Queremos que ellos enfrenten la vida con confianza y seguridad en si mismos, con la libertad de expresar sus ideas y participar activamente en la sociedad. Para esto es indispensable ofrecerles la mejor educación.

Una sociedad con mayor nivel de educación es una sociedad más organizada y mucho más solidaria. Estoy convencido que nuestra contribución empieza por ofrecer una buena formación a nuestros hijos y garantizarles un futuro más responsable y libre. 
Sólo los mejor preparados podrán llegar lejos. Quienes asisten a las mejores universidades son los que tendrán mayores posibilidades de liderar las mejores organizaciones, formar las empresas más prósperas e impulsar grandes cambios! 

	Además, se estima que su remuneración podrá ser 70% mayor de aquellos que no han tenido esta oportunidad!


En los últimos años, los profesionales han percibido una serie de condiciones cambiantes que obligan cada vez más a pensar en la importancia de la planeación de la educación de los hijos!

Me parece importante enunciar algunos de los cambios más representativos que están ocurriendo hoy:

	Antes: 
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	Existía una alta demanda de empleo para grandes empresas. 
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	Era normal ver un clima de estabilidad laboral. 
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	Había posibilidad de hacer carreras a largo plazo en empresas (Observar personas que llevaran trabajando en la misma empresa 25, 30 ó 45 años era algo muy común.) 
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	Beneficios laborales atractivos como préstamos a tasas mínimas, primas extralegales, más vacaciones, pólizas especiales de salud pagadas por las empresas, seguros de vida y bonificaciones eran algo del día a día
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	Una buena educación tradicional garantizaba un buen empleo


	Ahora: 
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	Existe poca demanda laboral y un claro ambiente de reducción en las empresas. 

	[image: image40.jpg]



	Es común conocer personas que han sufrido situaciones como despidos masivos, reestructuraciones, fusiones y constantes cambios en su ambiente laboral. 
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	Cada vez más los contratos de trabajo son a término fijo y a corto plazo. 
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	Hay pocos beneficios laborales y la reducción de salarios y de prestaciones a través de planes de compensación flexible es una realidad. 
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	La educación tradicional ya NO es garantía para obtener un buen empleo. 


Por todo esto, es vital que nuestros hijos tengan la mejor preparación para que se desenvuelvan exitosamente en un mundo cada vez más competido!
Entre más rápido deje resuelto el tema de la educación de sus hijos, mejor para usted. Le sugiero no espere a que su situación financiera cambie o a que el tiempo lo alcance. Le aseguro que si decide que este objetivo sea una prioridad en su estrategia de planeación financiera hará un buen negocio...

Veamos qué es lo que le sucede a la gran mayoría de los colombianos con respecto a la educación universitaria de los hijos. Casi todos los padres quieren el mayor bienestar posible para sus hijos y esto sin duda incluye la posibilidad que estudien en una buena universidad. 

Si bien en la nueva economía la educación universitaria no es ya sinónimo de éxito financiero en la vida, el hecho de asistir a una universidad acerca a los hijos a conocer muchas personas interesantes, aprender cosas nuevas y tener la posibilidad de mejores empleos y mayores oportunidades de formación de empresas, que aquellos que no cuentan con la misma preparación. Sin embargo, lo que normalmente ocurre es que los padres se acuerdan o más bien toman conciencia de esto cuando su hijo o hija tiene la edad de 17 ó 18 años. Este simple hecho normalmente desbalancea la estructura financiera de muchos núcleos familiares en Colombia. 

Veamos por qué:

Si su hijo o hija está próximo a entrar a la universidad y si usted quiere que él o ella accedan a universidades de primer nivel en el país, debe estar preparado para el siguiente aumento en sus gastos anuales:
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	Matrícula: $11,800,000 (Once millones ochocientos mil pesos)
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	Libros y útiles: $350,000 (Trescientos cincuenta mil pesos)
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	Transporte: $1,600,000 (Un millón seiscientos mil pesos)
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	Gastos Personales: $250,000 (Doscientos cincuenta mil pesos)
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	Alimentación: $2,160,000 (Dos millones ciento sesenta mil pesos)


(Para la fecha en que escribí esta artículo 1 dólar es igual a aprox. $2,310 pesos colombianos. Esta información es basada en un promedio de las matrículas de las siguientes universidades de primer nivel en Colombia: Los Andes, Javeriana, Rosario, CESA, Externado.)

TOTAL ANUAL = $16,160,000, lo que es igual a $1,346,666 mensuales! 
Qué implicaciones tiene esto? Que usted como padre de familia debe estar preparado para gastar aproximadamente $1,300,000 adicionales al mes para la universidad de su hijo o hija. 

Es claro por qué muchas familias entran en estrés económico? 

Y qué pasa si no es un solo hijo sino son dos ó tres que están estudiando en la universidad, todos al mismo tiempo? Ya se puede imaginar lo que ocurrirá...es sólo cuestión de multiplicar.

Ahora bien, ¿Cómo los padres pueden prevenir que esto suceda? A través de la planeación financiera para la educación universitaria.

Hagamos un ejemplo. Supongamos que usted tiene un hijo de 5 años, quiere que vaya a una buena universidad y usted entiende la importancia de no dejarse alcanzar del tiempo...y más bien ha decidido tenerlo a su favor. 

Supongamos también que entrará a la universidad alrededor de los 18 años, lo que nos da un horizonte de planeación de 13 años.

Es muy probable que con $520,000 de inversión mensual consistente usted logre acumular el capital suficiente que le permita a su hijo o hija asistir a una muy buena universidad! Y no para ahí! 

En términos de su flujo de caja usted está invirtiendo $520,000 en vez de $1,300,000!
Casi la tercera parte o lo que es lo mismo, ahorró un 60%! Es decir le estarían "sobrando" $780,000 al mes! Ve la importancia de planear?

(Las cifras anteriores son sólo para efectos de ilustración, calculadas y basadas en información de un momento específico de tiempo, por lo que pueden variar dependiendo de factores externos como inflación, etc. No comprometen un resultado futuro. Para un cálculo más exacto y acorde con la situación de su hijo es muy conveniente reunirse con un consultor experto en planeación financiera. Si le interesa que lo ayudemos con esto puede comunicarse con nosotros al teléfono 571-6914692 de Bogotá o enviarnos un
email a 

)

O también puede decidir ponerle nombre de una vez por todas a esos ahorros que tiene, a los que todavía no ha definido con exactitud para qué son y a los que cuando le preguntan para qué tiene esa plata, usted tiende a dar respuestas como: "..por si acaso" o "para alguna eventualidad" o "por ahorrar" o "todavía no sé"...

Es común ver estos ahorros en un CDT (Certificado de Depósito a Término), o en una fiducia, o en una cuenta de ahorros, o en un Money Market en USA, o en una cuenta en dólares...

Mi recomendación es que si usted tiene dinero ahorrado y no sabe realmente para qué lo tiene, un excelente objetivo para dejar listo es la educación universitaria de sus hijos! Deje esto listo y evite postergarlo para mañana.

Hay diferentes formas de planear para la universidad. Hay estrategias más convenientes para ciertos tipos de personas que para otras. 

Hay planes de acción que garantizan la educación universitaria, se encargan de los pagos, tienen valores agregados en temas de educación como boletines especiales, descuentos en pruebas de orientación profesional, entre muchos otros. Tienden a funcionar mejor para personas que quieren sentir la tranquilidad de estar seguros que ya dejaron lista y garantizada la educación universitaria de sus hijos, cuando todavía están en una etapa muy productiva de sus vidas. 

Normalmente sirven muy bien para aquellos que tienden a tomar decisiones de manera muy emocional y que quieren "salir de eso" de una vez. Quieren estar seguros que no se van a gastar la plata en otras cosas no tan importantes. No quieren estar pendientes de cómo está el mercado financiero y quieren ponerle un "visto bueno" inmediatamente a la educación de sus hijos.
Si le interesa profundizar en este tipo de planes y descubrir las mejores estrategias para garantizar la educación de sus hijos por favor haga click en el siguiente link:



Ahora bien, también hay estrategias muy flexibles que se enfocan en construir un capital mediante ahorros periódicos invertidos en portafolios que están diversificados en distintos activos financieros. Esta estrategia de planeación se basa en acumular el capital necesario para el futuro pago de las universidades y puede contar con beneficios tributarios si se estructura correctamente. 

En este plan de acción normalmente no se encargan de los pagos a las universidades. Esta estrategia tiende a funcionar mejor para personas organizadas y disciplinadas y suelen ser una mejor inversión en muchos casos desde el punto de vista financiero. También funciona muy bien para los que no tienen el capital total disponible para garantizar la universidad de una vez sino que van construyendo este objetivo poco a poco.

Todo depende de su situación personal y de factores psicológicos. Sí leyó bien...psicológicos. Con la ayuda de un consultor experto en planeación financiera puede entender estos factores y establecer cuál es la estrategia que más se acomoda a sus circunstancias.

Si le interesa tener una cita con un experto en planeación financiera por favor HAGA clic 

para tomar sus datos y programar una cita con usted.

Acuérdese siempre que "No hay inversión más rentable que la del conocimiento"
Benjamín Franklin 

"Descubra Las Mejores Estrategias Para 
Garantizar La Educación De Sus Hijos..."

	Por: Camilo Pinto 
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Lunes, febrero 25, 2008


Sabe usted cuánto cuesta la educación universitaria hoy en día?

Lo invito a que se tome el tiempo de muy rápidamente calcular el año en que sus hijos ingresarán a la universidad. Con esto en mente le sugiero que revise la siguiente información del valor estimado de las matrículas para Colombia, ya que le puede servir como base para el caso de sus hijos:
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Carrera
2005 $ 70,500,000
2009 $ 104,683,150
2014 $ 168,693,260
2019 $ 271521131
2024 $437,287497






	[image: image54.jpg]Nota: Se tomé como base un incremento
anual de matriculas de IPC +3 puntos
(es decir, un promedio de 10% anual)






Es muy posible que al revisar estas cifras caiga en cuenta sobre lo importante que es dejar listo todo el tema la universidad de los hijos lo antes posible!
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	Quiere sentir la tranquilidad de estar seguro que la educación universitaria de sus hijos ya está garantizada?
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	Quiere garantizar la educación universitaria de sus hijos y evitar depender de las fluctuaciones del mercado financiero?
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	Le interesa ponerle un "visto bueno" de una vez por todas a la educación universitaria de sus hijos?
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	No quiere depender de si las universidades subieron sus matrículas este año o si la inflación se disparó?


Si respondió afirmativamente a alguna de las preguntas anteriores entonces muy probablemente esta es la mejor estrategia que puede tener para garantizar la educación universitaria de sus hijos!

Quiero compartir una estadística que me dejó frío cuando la leí: "En Colombia la deserción universitaria por falta de dinero para continuar pagando la matrícula universitaria asciende al 37%!" 

Puede creerlo al 37%!

Sabía además, que los estudiantes que saben que tienen la posibilidad de ir a las mejores universidades, muestran un mejor desempeño escolar y una mayor motivación?

Permítame explicarle...

Teniendo en cuenta que el costo de la universidad aumenta año tras año por encima de la inflación y que es mayor que el incremento que la gran mayoría de los salarios, quiero presentarle, según mi criterio, la mejor opción para que usted tenga la oportunidad de garantizar desde ahora, la educación de sus hijos o nietos: Plan de Educación Garantizada ... 


Qué es el Plan de Educación Garantizada? 

Es un plan de inversión anticipada en dólares que le ofrece la posibilidad de garantizar el 100% de la educación superior en pregrado o posgrado de su hijo o nieto en las mejores universidades de Colombia y/o Estados Unidos. 

Qué ventajas tiene? 
	1.
	Cobertura: El plan de acceso a las mejores universidades sin importar cuánto cuesten, cubriendo la matrícula por cuatro años en Estados Unidos y por cinco años en Colombia, sin importar si el estudiante decide hacer una pausa, demorar su ingreso a la universidad o suspender por un tiempo sus estudios. 
Usted puede empezar por el plan que más le convenga con la posibilidad de ampliar la cobertura hasta u día antes de que su hijo o nieto cumpla 16 años.

	2. 
	Inversión: La inversión a realizar es una fracción de lo que cuesta hoy la matrícula promedio de las universidades, la cual es inferior al costo de las matrículas en las instituciones que usted elija para su hijo o nieto.

	3. 
	Flexibilidad en el Pago: Usted puede escoger la forma de pago; de contado o en cinco anualidades fijas.

	4. 
	Flexibilidades del Plan: Los beneficios son transferibles a un miembro de la familia inmediata del beneficiario: hermano, medio-hermano, hermanastro. Del cliente puede ser a un hijo o a un nieto.

	5.
	Respaldo: El respaldo de Global Tuition está en compañías de alta solidez y reputación de la siguiente manera:
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La administración de los planes de educación ha sido delegada a Marsh Management Services.
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La auditoría a Deloitte & Touch.
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Los ajustes actuariales a Actuarial Resources Corporation.
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El custodio y fideicomisario a Fiduciaria Skandia.



	6.
	Valor Agregado: Como complemento Global Tuition le ofrece asesoría e información especializada sobre universidades, carreras y todo lo que se necesita para ayudar a sus hijos o nietos a tomar las decisiones correctas de educación. 
Para la elaboración de los planes de educación del mercado colombiano, Global Tuition dedicó 3 años de investigación y contó con la asesoría de las principales firmas en este campo y de los expertos más reconocidos para su diseño. Constantemente trabaja en la renovación y el enriquecimiento de información dirigida a padres, niños y jóvenes utilizando diferente medios como: orientación profesional, eventos culturales, conferencias educativas, revistas informativas periódicas y portales educativos para los hijos y padres.


Déjeme explicarle un poco más en detalle algunos de los valores agregados del Plan de Educación Garantizada y por los cuales considero que es la mejor opción para personas que quieren hacer algo para garantizar la educación universitaria de sus hijos o nietos...

	[image: image63.jpg]



	Usted como padre podrá contar con un portal de internet específicamente diseñado para darle la última información sobre temas de educación para sus hijos:
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	Sus hijos tendrán a su disposición un portal de Internet según su edad, en donde encontrarán solución a las inquietudes más frecuentes según el grupo al que pertenezcan de la siguiente forma: Grupo de niños de 1-5 años, grupo de 6-10 años y grupo de 10-16años. Estos portales han sido diseñados cuidadosamente para que los niños y jóvenes encuentren un mundo de aprendizaje, diversión y recreación de acuerdo con su edad y preferencias.


Portal de 1-5 años: tendrán acceso a manualidades, juegos, cuentos y adivinanzas, música y fomento del hábito de leer...

	 
	Portal de 6-10 años: tendrán la posibilidad de contar con ayuda tareas, noticias en lenguaje de niños, links para temas de interés, recetas de cocina, experimentos divertidos, información de museos, música, atlas y preguntas y respuestas.

	 
	Portal jóvenes de 10-16 años: descubrirán información sobre conciertos en el mundo, música, biografías, diccionario, enciclopedias, información sobre universidades y profesiones, artículos sobre temas de interés, orientación profesional, ayuda tareas, juegos, películas, preparación para la universidad y mucho más!

	 
	Pero como si eso fuera poco, usted y su hijo o nieto también encontrarán: 
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	Descuentos súper especiales de hasta 75% en una de las mejores pruebas especializadas de orientación profesional que existen en el país, la prueba BTSA (Benzinger Thinking Styles Assessment). La prueba BTSA es un análisis del estilo de pensamiento, desarrollado a partir de bases neurofisiológicas, creado para optimizar el desempeño personal y organizacional. Es una herramienta que identifica las fortalezas, habilidades y preferencias de un estudiante, lo que permite desarrollar sus talentos y tener un desempeño académico más satisfactorio. 
Además, con el propósito de proveer a los jóvenes beneficiarios del Plan de Educación Garantizada herramientas de apoyo en su proceso de decisión profesional, ofrecemos un año antes de que use los beneficios atención personalizada en la búsqueda de información sobre carreras, instituciones educativas, entorno universitario, procesos de selección, exámenes de estado, etc.
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	La ayuda de un departamento de asesoría en cómo hacer el proceso de aplicación a universidades en Estados Unidos, si ese es el caso!
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	Tarjeta anual de cumpleaños dirigida a su hijo o nieto, motivándolo en educación.
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	Boletín para padres sobre actualidad mundial en temas de educación!
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	Posibilidad de participar de manera gratuita en eventos culturales y con fines educativos como tours al museo de Botero con visita dirigida, visita al Teatro Colón donde se interactúa con los músicos de la orquesta, y otros más!
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	Acompañamiento permanente desde el momento de la compra del plan hasta que su hijo o nieto use los beneficios!


Después de leer todo lo anterior es importante entender que hay factores psicológicos que son muy importantes de tener en cuenta dentro del mundo de las finanzas personales y uno de esos tiene que ver con el grado de tranquilidad, seguridad y confianza que usted siente cuándo usted toma una decisión sobre su futuro financiero. Para esto quisiera recomendarle se hiciera la siguiente pregunta:
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	Qué precio le daría usted a la tranquilidad de saber que ya es una realidad el hecho de que sus hijos vayan a una buena universidad?


Si usted es del tipo de persona que le da mucho valor a la tranquilidad entonces créame que este es el vehículo adecuado para planear el objetivo de la educación universitaria de sus hijos.

	Los padres de más de 9,600 niños en Colombia ya gozan de la tranquilidad de tener un plan de universidad garantizada 
para sus hijos. Y usted?


Creo firmemente en que lo mejor que le puede dejar o heredar a los hijos no es un carro, una casa o apartamento, una herencia, etc., ya que todo eso puede desaparecer...sino algo que siempre estará con él y nadie ni nada le podrá quitar independientemente de lo que suceda: EDUCACION, la clave para prosperar! 
Póngase en contacto inmediatamente con nosotros haciendo click 

y con el mayor gusto un consultor especializado en finanzas personales y en planeación de la educación se comunicará con usted para ver la conveniencia de una cita!

O si prefiere envíenos un email a 

o llámenos al (571)-6914692.

 

"Si Tiene Dinero Invertido En CDT´s...Posiblemente Está
Perdiendo Plata"
Lo que los bancos no quieren que usted sepa... 


Por: Camilo Pinto 
Editor 
Hola,

Es un hecho que todavía el porcentaje de personas que invierten su dinero en CDT´s sigue siendo muy alto. 

Hace unos 15 años probablemente eran una opción de inversión, o debería decir más bien de ahorro para aquellas personas que estaban buscando alternativas conservadoras y relativamente estables. Los CDT´s se convirtieron en una de las formas de inversión que muchas personas preferían básicamente porque la oferta de productos un poco más sofisticados en Colombia todavía no existía. Es decir, fuera de los CDT´s, de los fondos comunes ordinarios de las fiduciarias, de las cédulas de capitalización y de otros productos de inversión parecidos y en muchos casos obsoletos...no había dónde más invertir la plata de forma conservadora!
El problema es que hoy en día las cosas son muy diferentes!
Desafortunadamente muchas personas siguen actualmente aferrados a su CDT - de pronto más por la costumbre o por la seguridad que da haber hecho algo durante mucho tiempo o por no conocer alternativas de inversión mucho más adecuadas - que porque realmente obtengan los resultados que esperan a la hora de invertir su dinero!

Lo que pretendo demostrarle es por qué para la gran mayoría de las personas el hecho de tener dinero en CDT´s no sólo no es una buena decisión sino que puede ser una decisión mucho más riesgosa de lo que usted cree debido a la coyuntura actual de la economía!

	Sabe usted que con su CDT es probable que esté perdiendo dinero?



Muchas personas hoy en día de manera resignada adquieren un CDT con pensamientos como:

"Por lo menos la plata renta y produce algo de intereses..."

"Es mejor que tenerla en una cuenta de ahorros..."

"Como va el dólar, prefiero los CDT´s que al menos son más estables y no pierdo plata..."

"Lo bueno es que conozco a este banco desde hace años..."

"Al menos la platica esta segura..."

Etc, etc, etc....
No se sienta mal si está pensando así porque a casi todos nos pasó alguna vez. Lo importante es entender lo siguiente:
Cuando invierte SU dinero en un CDT obtiene usted un titulo valor que representa una tasa de rentabilidad por el capital invertido. Estos intereses son la contraprestación que le da a usted el banco por dejarle a éste usar su plata. Hasta aquí todos de acuerdo...

Pues bien el promedio que usted recibirá de intereses tiene que ver con un indicador que se llama la DTF. (La DTF no es otra cosa que el promedio del mercado de las tasas de captación a 90 días.) Esto quiere decir que el interés que le van a dar por su plata siempre estará alrededor de este valor....un poco más...un poco menos...
Ahora bien, en la fecha en que escribí estas palabras (octubre 31 de 2005), la DTF estaba en 6.46% EA. Esto quiere decir que por cada 1,000,000 pesos que usted "invirtió" el promedio de los CDT´s en Colombia le pagarían a usted $64,600 pesos al año. Y eso sin descontar todavía la retención en la fuente del 7% que por ley le aplicarán sobre los rendimientos generados, lo que le dará un neto de $60,078 de intereses.

Para saber si su plata realmente está creciendo o está generando riqueza es importante introducir un concepto que es el de rentabilidad real. Lo que la rentabilidad real busca conocer es qué tanto rendimiento generó su capital después de descontar la inflación, que para efecto de este ejemplo se encontraba en 5.02%

Todos sabemos que $1,000,000 de hoy no son los mismo que $1,000,000 dentro de 1 año y mucho menos dentro de 5 años...en la medida que pasa el tiempo la plata pierde su poder adquisitivo y vale menos. Por eso mismo, es vital estar seguro que su capital aumente y no que se quedó igual o que disminuyó.
Para hacer esto usted resta el interés de su inversión menos la inflación para ese período de tiempo. En el caso del promedio de los CDT´s en este ejemplo, restaría 6.46% menos 5.02%, lo que le daría un rentabilidad real de 1.44% EA. 

Esto quiere decir que su plata sólo se valorizó 1.44% en un año!

Un poco distinto 6.46% que 1.44% cierto? Y se imagina usted que pasaría si la inflación supera la DTF o lo que es lo mismo en este caso los 6.46%? 

Exactamente, que usted estaría literalmente perdiendo plata en términos reales! Muchas personas nunca han pensado esto! Y también han sido muchas las personas que creen que su dinero está "creciendo" cuando en realidad lo que está ocurriendo es que su capital se está esfumando poco a poco sin que se den cuenta!
Otra pregunta que le hago,
	Conoce los grandes riesgos de invertir en CDT´s?


Existe otro mito en el común de las personas y es el que los CDT´s son cero riesgo. Que no hay nada más seguro que invertir en CDT´s...déjeme decirle que estoy en desacuerdo con esa idea y le voy a explicar porque:

Cuando usted adquiere un CDT, su dinero entra a ser parte del patrimonio de la entidad que le emitió el CDT. Qué pasa si algo le ocurre a esa entidad? Qué pasa si es intervenida por la Super Intendencia Bancaria? Qué pasa si quiebra?

Si no cree que eso puede ocurrir, es solo cosa que haga un poco de memoria y se acuerde de lo que ocurrió hace algunos años con el Banco Andino o el Banco del Pacífico. Y ni hablar de lo que le ha pasado a muchas personas con algunas cooperativas! Con el mundo actual tan cambiante muchas empresas (y bancos) quedarán a merced de los cambios! 

Permítame preguntarle...Si usted encontrara inversiones de menos riesgo que los CDT´s, conservadoras y seguras, administradas por compañías totalmente sólidas y con las mejores calificaciones de riesgo no valdría la pena por lo menos averiguar más y probablemente probar con algo de su capital para darse cuenta de los resultados tan positivos que puede obtener?

Creo que la respuesta sería SI. Haga que su plata trabaje para usted!

Pues bien, existen opciones de inversión que están mucho mejor cubiertas contra el riesgo de quiebra de una entidad. Es decir, que si la entidad que le administra e invierte sus recursos quiebra o le pasa algo, nada pasará con su dinero...

Sí leyó bien...Nada le ocurre a su dinero! 
Dicho en otras palabras su dinero está a salvo. Estas opciones de inversión muchas veces están montadas sobre estructuras legales llamadas "patrimonios autónomos". 
La gran ventaja que tienen los patrimonios autónomos es que la entidad que le administra los recursos solamente hace eso - se los administra - pero nunca va a ser "dueña" de esos recursos. En otras palabras, usted junto con las otras personas que invirtieron en estos portafolios de inversión son los dueños del "patrimonio autónomo" y no la empresa que le recaudó y le que administra su dinero.

Se da cuenta la gran ventaja que tiene usted y lo mucho que disminuye el riesgo con respecto a una inversión en CDT´s?

Le ha pasado esto por su mente y tiene dinero "invertido" en CDT´s? Si es así no se preocupe, más bien ocúpese en darle una solución a esta situación. Nosotros podemos ayudarle a través de consultores especializados en planificación financiera personal, que cuentan con todo el entrenamiento para asesorarlo en encontrar los mejores vehículos de inversión disponibles en la actualidad!

Y lo mejor de todo es que le daremos el mejor consejo para sus inversiones totalmente GRATIS!

Por su éxito financiero,
Pequeñas "Pérdidas" Que Mantienen Pobres A Los Hombres...



Por: Camilo Pinto 
Editor 



Hola,

Tengo la firme creencia que una parte muy importante que todas las personas debemos buscar optimizar dentro de nuestras finanzas personales es todo lo que tiene que ver con el tema fiscal: cómo disminuir de manera legal los impuestos que tenemos que pagar.

Desafortunadamente en mi experiencia como planificador financiero de los últimos 7 años, me he podido dar cuenta que la gran mayoría de las personas sólo caen en la cuenta y empiezan a pensar en este tema cuando muchas veces ya es muy tarde.

Para los casos que más observo, que es en Colombia, las personas empiezan a pensar en esto entre marzo y mayo del año en que tienen que pagar los impuestos, cuando realmente la estrategia para optimizarlos debió haberse iniciado más de un año antes. No es eso cierto? 

Es decir, empiezan a pensar en los impuestos cuando las acciones y estrategias que se hubieran podido utilizar ya no aplican, porque ya el año fiscal pasó y lo único que se puede hacer es actuar de una manera reactiva. Dicho de otra forma, se limitan a presentar su declaración de renta y rezar para que los impuestos que les toque pagar no sean tan altos... 
Y le ruegan al contador que les ayude a que busque la forma de optimizarla cuando muchas veces lo que se puede hacer ya es muy limitado! 
Estoy convencido que para lograr una optimización fiscal los latinoamericanos debemos aprender a pensar de manera proactiva, o dicho de otra forma anticiparnos a los hechos antes que estos se anticipen a nosotros.

No dejar que las cosas nos ocurran por sorpresa, sino hacer todo lo que esté a nuestro alcance para optimizar sus impuestos de una manera legal y aprovechando todas las herramientas que se puedan usar para este fin.

Mi recomendación es que todas las personas se sienten al comenzar cada año fiscal a hacer una estrategia proactiva con la persona que los asesora con estos temas. 

Si es responsable de impuestos en Colombia y si le interesa que lo ayudemos en todos estos temas fiscales y relacionados con la optimización real de su declaración de renta llámenos al (571)-6914692 o envíenos un email a 

con su teléfono y celular.


Para el caso de los colombianos mi recomendación sería tener esta reunión de planeación tributaria antes de finalizado cada mes de enero. 

De esta forma cada cual tendría todo un año para implementar la estrategia de optimización fiscal convenida de acuerdo a su situación particular: ingresos gravables, patrimonio, flujo de caja, etc.

Espero que me sepa yo explicar: hacer esto bien implica planear casi con un año y medio de anticipación. Se da cuenta? 

Por qué digo esto... 

Porque si tenemos en cuenta que en Colombia debemos presentar la declaración de renta entre abril y mayo de cada año y que esa declaración hace referencia al año fiscal anterior, entonces ahí está el tiempo con que debemos anticiparnos a ese pago.

Ahora bien, para el caso de muchas personas no creo que sea suficiente con reunirse con la persona indicada en materia tributaria a principios de cada año para planear la estrategia, sino que si usted es como casi todas las personas que yo conozco, en su vida suceden contratiempos, imprevistos y situaciones no contempladas que hacen necesaria una nueva reunión que llamo yo de verificación de progreso y que busca asegurarnos que la estrategia vaya por buen camino y adaptarnos a los cambios que pudieron haber ocurrido o que sabemos que van a ocurrir y que antes no teníamos la menor idea que iban a pasar.

Las situaciones no contempladas en la planeación y que me doy cuenta que más se le presentan a las personas y que las pueden efectuar de manera importante en su planeación y optimización tributaria son:
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	Bonos extraordinarios pagados por su empleador.
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	Cambio en sus ingresos.
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	Cambio en la forma como recibe sus ingresos: si ingreso al mundo de los planes de "compensación flexible".
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	Indemnizaciones o liquidaciones. (Si está usted en la situación de una posible indemnización y quiere recibir ayuda envíe un email a 

Podrá tener a su disposición posiblemente la estrategia más eficiente y potente que existe actualmente en Colombia para estos casos. Y lo mejor de todo es que podrá recibir el consejo directamente del creador de esta estrategia: Jorge Arenas, planificador financiero certificado con más de 6 años de experiencia y miembro del equipo de Planning Advisors)
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	Herencias
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	Compras de activos contables.
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	Venta de activos contables
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	Inicio de sociedades


Debido al gran impacto que este tipo de situaciones pueden tener desde el punto de vista tributario es que es vital según mi opinión tener esta segunda reunión de revisión de progreso.
Mi recomendación es que no ahorre en esto de la planeación fiscal...muchas veces las cosas salen más caras por querer ahorrar unos pocos pesos o dólares. En el último año he visto directamente ya varios casos -muchos de ellos de personas muy cercanas a mi- que les ha ocurrido una de estas dos situaciones:
	1. 
	Terminan pagando sumas altas por concepto de multas, por no tomar en serio esto de la planeación tributaria o por tomar las decisiones sin el consejo de un experto, sino más bien por la recomendación de una persona allegada que con toda la buena fe del mundo le sugiere cosas, pero sin realmente tener conocimiento en lo que recomiendan.

	2. 
	Pagan montos muy altos (por encima de lo que realmente deberían pagar) en impuestos por nunca haberse tomado el trabajo de implementar un montón de estrategias disponibles y que les hubieran hecho su vida financiera más fácil.


Siempre he creído que las recomendaciones han de venir de quien está facultado para dar consejos para cada tema en particular, porque todos tenemos opiniones y la gran mayoría de las veces cuando no provienen de alguien que de verdad sepa de lo que está hablando, no sirven para nada.

Ahora bien, quiero mostrarle de manera muy resumida 5 mecanismos entre muchos que están disponibles y que usted debería estar aprovechando para mejorar su tema fiscal:
1. Disminución de la retención en la fuente que usted paga producto de su ingreso mensual

Aproveche los beneficios tributarios que tienen los fondos voluntarios de pensiones y las cuentas AFC (cuentas para el fomento de la construcción) para bajar su base gravable y así pagar menos retención en la fuente. 

Esto quiere decir que usted tiene la opción de destinar el 30% de sus ingresos gravables del año a cualquiera de las dos figuras que le conté anteriormente para pagar menos retención en la fuente mensual. La forma óptima de hacer esto es mediante un aporte voluntario que usted hace de manera mensual y que normalmente lo gestiona a través de nómina de la empresa para la cual trabaja.

De esa forma, invierte su plata para alguno de los objetivos que sean importantes y estratégicos para usted y al mismo tiempo trabaja con plata de otra persona, es decir, trabaja con plata de la DIAN (Departamento de Impuestos y Aduanas Nacionales - de Colombia)

Así como lo oyó con plata de la DIAN. Entonces, usted usa el principio de POP (Plata de Otras Personas) que vimos en la edición No. 5 y que puede revisar en el siguiente link:




Aprovechar esto y trabajar con la plata de la DIAN, es un muy buen negocio!!!

Déjeme explicarle por qué?

Al usted aprovechar las ventajas que ofrece el marco legal colombiano con los fondos voluntarios de pensiones, lo que le está diciendo la DIAN es que si usted invierte hasta el 30% de sus ingresos gravables, entonces el monto que va a pagar usted por retención en la fuente va a disminuir y ese ahorro entre lo que pagaba antes y lo que pagaría ahora puede ser suyo si deja su dinero invertido 5 años.

Literalmente hablando lo que le están diciendo es que la DIAN le presta esa plata que usted se ahorró a un interés del 0% (cero) y si usted no la retira antes de 5 años, entonces esa plata y los rendimientos generados por esa plata SON SUYOS!!

Es decir le están pagando por invertir! Obviamente necesita tener unas finanzas personales relativamente sanas y haber usado la inteligencia financiera que ha ido adquiriendo al no gastarse todo su ingreso para poder aprovechar esta figura.
De qué le sirve que existan estos beneficios si por una administración no muy buena de sus ingresos no puede aprovecharlos?

Y qué decir del aumento que esto significa en la rentabilidad de los aportes que usted está haciendo. Si tiene la caja no lo piense más y hágalo! Es uno de los mejores negocios tributarios y financieros que usted puede hacer!

Además, hoy en día las posibilidades para la estructuración de portafolios de inversión montados sobre la estructura legal de los fondos voluntarios de pensiones es muy interesante. 
Aunque esto es tema de otro boletín, si quiere tener más información al respecto envíe un email a 

.


2. Eliminar de la retención en la fuente del 7% de rendimientos financieros
Como le mencioné antes, cuando usted hace inversiones a través de portafolios montados sobre la estructura legal de los fondos voluntarios de pensiones y deja que esas inversiones maduren por un período superior a los 5 años, entonces la retención que normalmente le cobrarían por sus rendimientos financieros y que para el caso de Colombia es del 7%, pasaría a ser CERO. 
Es decir, los rendimientos financieros de los aportes que realizó entrarían a ser rentas exentas!

Por qué pagar más impuestos si puede no hacerlo?
3. Si es empleado, disminución del porcentaje que se aplica para el calculando de la retención en la fuente mensual
Hay dos tipos de sistemas con los cuales se calcula la retención en la fuente. El sistema 1 aplica normalmente a las personas que llevan menos de un año como empleados de alguna empresa. El sistema 2 es el sistema que casi siempre se aplica para las personas que llevan más de un año trabajando para una empresa y en la gran mayoría de los casos es más conveniente en términos tributarios.

Por lo anterior, si usted lleva más de un año trabajando para una empresa y paga retención en la fuente por su nivel salarial por medio del sistema 1, vale la pena que consulte con un experto en planeación financiera para establecer si hay alguna forma de optimizar su retefuente. Si le interesa que lo ayudemos con esto no dude en enviar un email a 

.
Aparte de lo anterior, cuando usted está en el sistema 2 para el cálculo de retención en la fuente puede lograr que el porcentaje que se calcula cada 6 meses con plazos en mayo y en noviembre de cada año, baje periódicamente si utiliza figuras como los aportes a los fondos voluntarios de pensiones y a las cuentas AFC´s. De esta manera usted ahorra más dinero al tener un porcentaje menor que se le aplica a su base gravable.

Entiendo que este tema puede resultar un poco pesado y complejo, pero le sugiero no lo deje pasar y que busque la forma de utilizar las estrategias adecuadas para usted! 
Es más, creo que no hace falta comprender todos los detalles, pero si creo que es vital saber asesorarse!

4. Disminución en el impuesto de renta que paga todos los años.
Al igual que en el primer mecanismo que le comenté, es súper importante que no deje pasar desapercibidos los beneficios tributarios que tienen los fondos voluntarios de pensiones y las cuentas AFC (cuentas para el fomento de la construcción) para bajar su ingreso líquido gravable y así pagar un menor valor en su declaración de renta. 


5. Contar con un verdadero experto en el tema tributario que trabaje para ayudarlo a usted a optimizar su situación tributaria.

Me impresiona cuando hablo con varias personas que dejan el tema tributario en manos de personas que difícilmente están en el nivel de competencia y actualización tributaria para ayudarlos realmente con el tema de sus impuestos.

Es más, muchas personas que conozco, por ahorrarse unos pesos, dejan que su futuro tributario quede en manos de una persona que desafortunadamente no cuenta con el mejor nivel de competencia tributaria...

Y esta persona es la que les hace la declaración de renta! Se da cuenta usted del riesgo que puede estar corriendo!

Siempre he pensado que hay temas en los cuales lo barato casi siempre sale caro...no permita que ese sea su caso.

Veamos con un mismo ejemplo los 5 puntos anteriores, en donde pretendo presentarle de una forma sencilla la diferencia entre una persona que usa parte de las estrategias tributarias que tiene a la mano, versus una persona que no las usa.

Para efectos de este ejemplo voy a tomar el caso de una persona que devenga un salario tradicional de $5,000,000 (cinco millones de pesos) al mes y que usa el sistema 1 de retención en la fuente. (Aclaro que en la mayoría de los casos tiende a ser mejor usar el sistema 2, simplemente que es más fácil hacer este ejemplo usando el sistema 1)

El ejemplo tiene dos columnas: la de la izquierda corresponde a una persona que no hizo ningún tipo de estrategia tributaria y la de la derecha a una persona que sí lo hizo.
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Si observa con detenimiento, utilizar el máximo beneficio tributario del 30% correspondiente a los fondos voluntarios de pensiones le proporcionó a esta persona los siguientes beneficios: 
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	Disminución de la base gravable de $3,571,875 a $2,625,000. Entre menor sea la base gravable, mejor porque pagará menos impuestos!
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	Disminución del porcentaje de retención en la fuente: de 11.78% a 6.28%. De nuevo, es mucho mejor un menor porcentaje!
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	Disminución del pago que haría por retención en la fuente de $422,945 a $165,000, lo que representa un ahorro de $257,946 al mes! Estos $257,946 se convierten en plata de esa persona y no de la DIAN, si se mantienen 5 años en un fondo voluntario de pensiones!
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	Disminución de los ingresos netos y por lo tanto del impuesto de renta pagadero anualmente de $6,516,000 a $3,210,000, lo que equivale a un ahorro de $3,306,000 en el año.


Con este simple ejemplo, no está de acuerdo conmigo en que es muy costoso para una persona no hacer una planeación tributaria? 

Si es así, le pregunto: Ya inició entonces su estrategia de optimización tributaria?

Debido a la complejidad de este tema, mi propósito con estos 5 puntos fue solo mostrarle que hay muchas formas de optimizar su aspecto fiscal y poder ilustrarle una pequeña parte de manera muy general. No pretendo que estos ejemplos sean una recomendación tributaria para su caso en particular.

Si necesita hacer algún tipo de consulta en especial relacionada con el tema tributario por favor no dude en enviar un email a 

y con gusto le ayudaremos. 
Espero como siempre que la información presentada le ayude a tomar control de su futuro financiero.

Por su éxito financiero
Descubra la Magia de Invertir Gradualmente" 
. 

Camilo Pinto
Editor 
Una de las formas más viables para que usted logre acumular un capital importante y realmente “poner el dinero a trabajar para usted” es a través de la potencia de hacer inversiones gradualmente. 

Aunque obviamente entre mayor el monto de las inversiones, mayor el capital que usted podrá acumular, creo que lo realmente importante es iniciar este proceso; es decir, el adquirir el hábito de hacer inversiones de manera periódica. Mi recomendación es que usted puede organizarse para hacerlo cada vez que recibe su ingreso mensual, independientemente si usted es empleado, auto-empleado, etc. 

En mi experiencia, este hábito es uno de los que más beneficios le va a dar en su vida financiera...es más, me atrevería a que decir que si usted logra aplicar este hábito en su vida financiera, todo su camino va a ser más fácil.

Ahora bien, armar un capital de esta forma le puede permitir tener la plataforma para poder entrar en el mundo de la flexibilidad económica y por qué no, de la libertad financiera. Ese momento en el que usted tendrá una calidad de vida sin precedentes ya que por medio de un hábito ganador como este, usted logró comprar su tiempo. 

Es decir, logró con disciplina poner el dinero a trabajar para usted por medio de un capital que construyó a través del tiempo y que ahora es una base patrimonial que le permite generar ingresos sin necesariamente trabajar debido a los rendimientos que le produce. 

Ya vimos en la edición anterior de “Mis Finanzas Personales” como entre más rápido usted empieza a invertir, más rico podrá volverse. Si leyó bien, más rico podrá volverse! Yo entiendo que esto puede sonar demasiado bueno para ser verdad, pero realmente lo es.

Si es cierto entonces por qué no hay más personas que logran acumular capitales importantes?

Creo que las razones son básicamente dos:

La primera es que casi ninguno de nosotros fue formado con hábitos propios de una persona realmente inteligente desde el punto de vista financiero. Es decir, muy pocas personas fueron enseñadas por sus padres, en el colegio o por algún tipo de mentor sobre la importancia de no gastarse todo lo que ganan y de saber invertir una pequeña parte de su ingreso mensual.

De lo contrario casi todas las personas aprendieron (por lo que veían hacer a las personas más cercanas a ellos) a estar permanentemente elevando su nivel de gastos y por lo tanto entraron en un ciclo sin fin de no poder generar flujo de caja libre...o dicho de una manera más sencilla de gastarse todo lo que les entra mensualmente. 

Yo soy un convencido que para muchas personas esta situación es producto exclusivamente de malos hábitos...de hábitos destructores de riqueza.
De querer mantener un status, que muchas veces es simplemente una falsa apariencia.

Alguna vez oí a una persona muy exitosa del mundo de los negocios decir que status es comprar cosas que uno no necesita con dinero que uno no tiene para impresionar aquellos que nos caen mal...y creo que muchos latinoamericanos hacen o dejan de hacer cosas pensando de esa forma.

Permítame preguntarle de la manera más respetuosa, 

Quién lleva la comida a su casa? 

Quién paga o va a pagar por la universidad de sus hijos? 

Quién paga por sus viajes y vacaciones? 

Quién paga o pagará por su vivienda? 

Quién le dará dinero para armar un capital importante que trabaje para usted?

Si usted es como casi todos las demás personas, 
el que paga por esas cosas es Usted! 
Por lo tanto que importa lo que los demás piensen de nosotros! Muchas veces preferimos comprar un carro muy lindo a punta de una deuda mala por medio de un crédito súper costoso, en vez de encaminar nuestros recursos hacia aquellas cosas que nos harán más prósperos y libres financieramente hablando!

Con esto no quiero decir que esté mal comprarse un carro lindo; lo que pretendo decir es que hay maneras de hacerlo en las que uno no termina haciendo un suicidio financiero y menos si la razón real del por qué hacerlo es por lo que digan los demás.

Me atrevería a decir también que si una persona puede vivir con el 100% de su ingreso también puede vivir con el 90% de su ingreso, inclusive con el 85% o con el 80%! 

Simplemente necesita aplicar metodologías sencillas para la administración del ingreso como manejar un presupuesto, como pagarse a si mismo primero, como aprender a manejar la parte emocional en cuanto a la adquisición de algunos bienes de consumo y como tener una decisión real de querer tener el dinero trabajando para usted.

Prométase a usted mismo vivir dentro de sus posibilidades. Decida desde hoy no adquirir más deudas innecesarias ni gastar demasiado para sostener su estilo de vida. Decida sanear sus finanzas...muchas veces hacer esto es un proceso que puede tardar meses para corregir esta situación y para cambiar su patrón de flujo de caja, pero si lo hace, en unos años me lo agradecerá.

Bueno esa es la primera razón por la cual según mi experiencia muchas personas no logran acumular grandes capitales: se gastan todo lo que se ganan.

La segunda razón es la falta de disciplina. La verdad es que muchas personas carecen de disciplina para hacer pequeñas inversiones periódicas -mensualmente por ejemplo, durante largos periodos de tiempo. 

Algunos arrancan aplicando esta estrategia de inversiones graduales con el objetivo de construir un capital importante que pueda trabajar para ellos, pero los que terminan realmente con el plan que diseñaron (muchas veces con la ayuda de un consultor en planificación financiera) tienden a ser muy pocos.

Creo que empezar algo es sumamente fácil, pero el éxito casi siempre está esperando para aquellos que terminan lo que empiezan. Nunca he oído historias de éxito de personas que solamente iniciaron proyectos o algún plan especial, pero si he oído historias apasionantes de personas que terminaron lo que empezaron.

De qué grupo quiere ser usted?
Casi siempre existen elementos distractores que alejan a muchos de la posibilidad de tener el dinero trabajando para ellos. La clave por lo tanto es consistencia y lo que realmente me entusiasma de esto es que está al alcance de muchas personas, porque no estamos hablando de invertir US$ 30,000 o US$ 50,000 o US$ 100,000, sino más bien de adquirir un hábito potencializador de riqueza: invertir gradualmente.

Realmente yo lo veo como una decisión y esa decisión está en su círculo de control: está en su poder...nadie más lo puede acercar o alejar más a la posibilidad de construir un capital que trabaje para usted que usted mismo.

Por lo tanto, mi recomendación es que desarrolle el hábito de invertir regularmente. 

Una vez que tenga este hábito, encontrar el portafolio o la inversión adecuada para usted es cosa de niños y si se siente cómodo con nuestro consejo en materia de inversiones con mucho gusto lo podemos ayudar. Pero lo realmente importante es que empiece, no espere más tiempo!

Le sugiero se haga las siguientes preguntas:

1.Qué capital quiere usted llegar a acumular?

2.Cuánto puede invertir por mes?

3.Durante cuánto tiempo está dispuesto a invertir?

Y posiblemente la pregunta más importantes de todas...

Por qué es importante para usted lograrlo?
Este concepto de invertir gradualmente le va a servir mucho también como estrategia para disminuir el riesgo de entrada a muchos tipos de activos financieros o vehículos de inversión. Sobre todo a aquellos que son altamente volátiles; dicho de una manera más sencilla, aquellas inversiones que en el largo plazo tienen normalmente una tendencia al alza, pero que pueden presentar variaciones en el corto plazo, tanto positivas como negativas. 

Ejemplo de inversiones volátiles son: acciones, fondos de acciones, divisas, fondos hedge, inversiones en forex, opciones, futuros, entre otras.

Este proceso de hacer inversiones periódicas recibe técnicamente el nombre de DCA por su abreviación en ingles Dollar Cost Average.

Esta estrategia DCA le permite potencializar esos movimientos de mercado a favor suyo, cuando ha decidido invertir en activos volátiles y de mayor riesgo.

De hecho si usted esta haciendo aportes mensuales a algún tipo de portafolio de inversión, sin darse cuenta está utilizando una estrategia de Dollar Cost Average (DCA). 

¿Cómo funciona el DCA?
Como decía anteriormente, el DCA no es más que comprar regularmente sus activos financieros (acciones, bonos o participaciones en un fondo mutuo) durante un período extendido de tiempo. 

La razón por la cual esta estrategia funciona es que el monto de dinero que decidió invertir periódicamente comprará más unidades o acciones cuando el precio está barato, comprará menos cuando el precio está caro y terminará comprando en definitiva a un precio promedio. 

Como nadie tiene una “bola de cristal” para saber con 100% de exactitud cuándo es el momento preciso en que el activo financiero que usted va a comprar está en su punto más bajo, ni tampoco cuándo es el momento en qué estará en su punto más alto para venderlo, entonces cuando usted usa esta estrategia en periodos largos de tiempo, el promedio del costo de las unidades o acciones que usted compró casi siempre será menor que el precio promedio del activo lo que significa: ganancia!!!.

Cuándo es recomendable usar un DCA?
1. Cuando el activo finaciero en el que usted está invirtiendo es altamente volátil. 
Inversiones en acciones de compañías en crecimiento, en acciones de compañías pequeñas, en fondos de acciones de crecimiento (Growth), en divisas, en fondos hedge, en futuros, en opciones, en el mercado forex, son ejemplos de algunas inversiones que pueden considerarse altamente volátiles.

2. Cuando usted no tiene mucha experiencia en este tipo de inversiones. 

La razón de recomendar un DCA cuando usted se está iniciando en inversiones que impliquen un poco más de riesgo y por tanto de volatilidad es más que todo psicológica. 

Normalmente las personas que son novatos en esto tienden a evaluar el desempeño de su portafolio de inversión en el corto plazo. (Un mes o unos pocos meses), así hayan establecido que su horizonte de inversión era más de 2, 3 ó más años. 

Como estas personas tienden a evaluar los resultados de su portafolio muy rápido, si por algún motivo se ha presentado una desvalorización del mismo, tienden a ponerse nerviosos y a manifestar su inconformidad con la gestión del mismo...así hayan especificado que estaban dispuestos a asumir el riesgo asociado y así hayan asegurado que la primera evaluación de los resultados de su portafolio de inversión iba a ser después de un año.

3. Cuando si la persona o la empresa que lo está ayudando con su portafolio de inversiones no dispone de un sistema activo y dinámico de manejo de portafolios que les permita hacer recomposiciones de manera proactiva y de acuerdo a ciertos criterios definidos con base en el perfil de riesgo de cada inversionista.

Me explico...es muy común dentro de la industria de los servicios financieros que muchas personas hagan inversiones en fondos en varias monedas, en fondos de acciones en USA emitidos en dólares, en fondos de acciones en Europa emitidos en euros, en fondos de acciones a nivel internacional emitidos en dólares, en bonos de países, etc.

Muchas personas son aconsejadas sobre qué inversiones adquirir por distintos asesores financieros que tienden a operar en los distintos países...hasta ahí vamos bien.

El problema muchas veces comienza cuando la compañía que le administra el portafolio no cuenta con los sistemas para poder hacer los cambios que considere convenientes en ciertas coyunturas de mercado. Es decir, muchas personas por ejemplo arman su portafolio de determinada manera, pero al no contar con un sistema de gestión de portafolios que los esté moviendo constantemente, lo que les suele ocurrir es que permanecen con la misma composición de portafolio durante años y años. 

Yo creo que es importante invertir a largo plazo, pero no se debe caer en el extremo de esperar a que pasen los años sin darle un manejo activo a los recursos que se tienen invertidos.

Por lo tanto si la compañía que le administra sus inversiones no cuenta con un sistema proactivo de rebalanceo de su portafolio, usar una estrategia DCA puede ser apropiado para usted.

En conclusión, si usted está dentro de alguno de los 3 casos anteriores, de no optar por la estrategia DCA y decidir invertir todo al mismo tiempo podría traer consigo malas consecuencias porque estaría limitando su momento de entrada a la inversión a las condiciones particulares de mercado del día en que hizo la inversión.

Permítame explicarle esto un poco mejor con un ejemplo...

Imagínese que hay dos personas; Juan y Pablo que quieren empezar a invertir en activos financieros un poco más arriesgados (y por lo tanto volátiles). Para ambos es la primera vez que hacen esto. 

Tanto Juan como Pablo cuentan con US $12,000 (Doce mil dólares) La diferencia es que Juan opta por hacer su inversión mediante un aporte único y Pablo (que había leído este artículo) decide ser un poco más prudente y usar una estrategia DCA por lo que decide invertir US $1,000 de manera mensual durante 1 año.

Ambos invierten en el mismo portafolio...

Al final del primer año, la evolución del portafolio fue así:
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Primero veamos qué pasó con Juan:

Invirtió US $12,000 en enero, alcanzando a comprar 1,200 unidades del portafolio a un valor de US $ 10 cada una. En diciembre su portafolio presenta un saldo de US $ 10,800, dado por 1,200 unidades a un valor de US $ 9 cada unidad.

En resumen ocurrió lo siguiente:

Total invertido: US $ 12,000
Número de unidades compradas: 1,200
Valor de la unidad al final del año: US $ 9
Valor de la inversión al final del año: US $ 10.800
Valorización / Desvalorización en un año: -10% Efectivo anual 

Es decir, la inversión arriesgada de Juan presenta una desvalorización de US $1,200, después de un año, con lo cual Juan está un poco nervioso y para nada contento con sus resultados...en gran parte por su poca experiencia en este tipo de inversiones arriesgadas.

Ahora revisemos que pasó con Pablo:

Pablo invirtió US $ 1,000 cada mes, de la siguiente forma: 

· En enero invirtió US $ 1,000 comprando 100 unidades a un valor de US $ 10 cada unidad.

· En febrero invirtió US $ 1,000 comprando 111.1 unidades a un valor de US $ 9 cada unidad.

· En marzo invirtió US $ 1,000 comprando 125 unidades a un valor de US $ 8 cada unidad.

...siguió haciendo lo mismo para cada uno de los meses del año. 

En resumen ocurrió lo siguiente:

Total invertido: US $ 12,000
Número de unidades compradas: 1,515.7 unidades
Valor de la unidad al final del año: US $ 9
Valor de la inversión al final del año: US $ 13,641.7
Valorización / Desvalorización en un año: 26.22% Efectivo anual

Es decir, la inversión arriesgada de Pablo presenta una valorización de US $1,641.7, después de un año, con lo cual Pablo aparte de estar contento con sus resultados, confirmó con su propia experiencia el valor de usar el DCA cuando una persona es novata en el tema y cuando se invierte en portafolios de riesgo alto.

Creo que es súper importante hacer énfasis en algunos puntos que fueron determinantes para que Pablo tuviera unos resultados satisfactorios:

1. Para inversiones a largo plazo las bajas en el mercado pueden verse  como eventos positivos, ya que compramos más unidades

2. Sólo funciona si se continúa comprando sobre todo en los momentos malos.

3. Se elimina la necesidad de hacer Market – Timing, o de entrar a la inversión en el momento perfecto.

Por último quiero presentarle un ejemplo real de lo que hubiera pasado si una persona hubiera aprovechado una estrategia DCA y hubiera puesto en práctica las 3 recomendaciones anteriores:
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	Tomado del libro “Multiple Streams Of Income” de Robert Allen 


Es importante aclarar que lo que acabo de compartir con usted, es algo muy general hecho sólo con fines didácticos para mostrar de una manera simple el valor de una estrategia como el DCA. Para nada pretende reemplazar el consejo personalizado que puede dar un experto en planificación financiera, que le dará recomendaciones basadas su situación personal y que por obvias razones se salen del alcance de este boletín.

Mi recomendación es que no dude en entrar en contacto con un consultor en este campo ya que no hacerlo puede resultarle caro a la hora de hacer sus inversiones.
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Me despido de usted esperando que ponga en práctica estas recomendaciones y que empiece a aprovechar la magia de invertir gradualmente.

Por su éxito financiero,

Consejo sobre la Importancia de tener Ingresos Adicionales…”
…Sobre todo cuando Usted se Gasta Más del 85% de lo que se Gana
Por: Camilo Pinto
Editor
Para esta edición quiero abordar un tema que no hemos tratado en las anteriores ediciones de “Mis Finanzas Personales” y tiene que ver con la importancia de tener ingresos adicionales y qué tipo de ingresos adicionales es más conveniente estructurar para poder construir una vida de seguridad financiera y donde el elemento más importante sea poder tener CALIDAD de vida…

En otras palabras poder contar con más ingresos, pero sin disminuir la otra variable de la ecuación de calidad de vida: el Tiempo.

Empecemos por el principio…

El primero elemento que una familia o una persona debe lograr para poder realmente estar financieramente sana y tener posibilidades de construir una vida de riqueza es aprender a generar flujo de caja. Dicho en otras palabras a no gastarse todo lo que le entra a su bolsillo.

Cuando nos gastamos todo lo que nos entra, no tenemos la menor posibilidad de dos cosas: la primera de poder planear aquellos objetivos que son importantes para nuestras vidas y la segunda, de poder construir un patrimonio y generar riqueza.

La recomendación que yo le hago es que usted máximo, óigase bien, máximo debería vivir o debería gastarse el 85% de los ingresos que genera. He aprendido en los últimos 10 años que quien no lo hace de esta forma está viviendo por encima de sus posibilidades y peor que eso, lo más posible es que esté estructurando una vida financiera muy débil y con un alto riesgo de entrar en problemas financieros.

Ahora bien para poder elevar su flujo de caja usted tiene dos y sólo dos opciones: o disminuye sus gastos o sube sus ingresos.

Bajar los egresos tiene que ver con estrategias de presupuestación, control, auto-disciplina, análisis de su situación financiera particular, optimización tributaria, entre otras. Este punto no lo voy a desarrollar a profundidad en este boletín, sino más bien me voy a concentrar en la otra manera de incrementar su flujo de caja y que es subir sus ingresos.

Es decir, me voy a dirigir principalmente a las personas que sienten que ya no hay más formas en que puedan bajar su nivel actual de gastos. (Casi siempre hay puntos que se pueden optimizar, pero partamos de esa premisa).

Entonces, si no hay más maneras en que puedan bajar los gastos mensuales, sólo nos queda la posibilidad de aprender a generar ingresos adicionales. Descubrir cómo usted se vuelve bueno en generar más ingresos para su familia.

Sin embargo, me he dado cuenta que cuando una persona llega a este punto muchas veces entra en un conflicto, que tiene que ver con la decisión de invertir más tiempo para generar más ingresos.

La decisión entre dedicarle tiempo a ingresos adicionales o entre seguir destinando tiempo a actividades que generan satisfacción o calidad de vida depende del valor que cada familia o persona le da a cada variable de la ecuación: tiempo + dinero.
Casi todos nos preguntamos:

Pero a qué costo voy a estar yo dispuesto a invertir tiempo para tener ingresos adicionales? O…

Invertir tiempo en generar ingresos adicionales va en contra de mi calidad de vida? O…

Le estoy quitando tiempo a mi familia y a las cosas que más satisfacción me dan en la vida para generar ingresos adicionales?


Si está de acuerdo conmigo todas esas preguntas o reflexiones que nos hacemos son muy válidas…

Sin embargo, creo que es importante hacer la diferencia entre buscar ingresos adicionales que le quitan tiempo a usted indefinidamente y que no tienen la menor posibilidad de convertirse en ingresos pasivos para su familia y los ingresos adicionales que al contrario de los primeros pueden convertirse en ingresos pasivos y por lo tanto serán una palanca más para construir una mejor calidad de vida…es decir le van a ayudar a comprar su tiempo.

Déjeme explicarle esto un poco mejor…

Hay dos tipos de ingresos: ingresos lineales e ingresos pasivos. 

Los ingresos lineales son aquellos que siempre van a requerir de su presencia para ser recibidos. Por lo tanto si usted no está realizando el trabajo que los producen nunca van a existir.

Los ingresos pasivos son aquellos que usted pueden recibir producto de un trabajo que usted realizó en el pasado y que usted recibirá esté usted presente o no. 

Suena raro esto, cierto?

Por ejemplo en la economía industrial las personas que típicamente recibían ingresos pasivos podían clasificarse según mi opinión en alguno de 4 grupos: 

· Personas con inversiones en propiedad raíz que recibían ingresos pasivos vía el arriendo de sus propiedades. 

· Personas con inversiones en el sector financiero que recibían sus ingresos pasivos vía los rendimientos de sus inversiones. 

· Personas dueños de empresas medianas o grandes que contaban con una administración delegada de su empresa y recibían ingresos pasivos vía dividendos. 

· Personas que recibían ingresos pasivos vía regalías relacionadas con temas de propiedad intelectual, inventos, composiciones musicales, etc. 

O sea que para los grupos 1, 2 y 3 se necesitaba contar con capital para poder entrar en el mundo de los ingresos pasivos. Y pertenecer al grupo 4 la gran mayoría de las veces tenía que ver con talento o con aptitudes extraordinarias.

Ahora bien, en la nueva economía afortunadamente para muchos de nosotros hay opciones diferentes a las anteriores para poder lograr ingresos adicionales que sean de naturaleza pasiva….ese es el punto.

Desafortunadamente, muchas personas al querer ingresos adicionales se enfocan en ingresos adicionales de tipo lineal y no en  ingresos adicionales que pueden convertirse en ingresos adicionales de tipo pasivo o con comportamiento residual.

Por ejemplo buscan dar clases por las noches en universidades, buscan otro trabajo, se enfocan en dar más consultas a pacientes, en dar más asesorías, etc.

No tengo nada en contra de esas alternativas, ni tienen nada de malo…es más muchas personas pueden hacerlo por el simple gusto que les proporciona, pero lo importante es ser consciente que al hacerlo usted está cambiando tiempo por dinero, por lo que es virtualmente imposible poder tener los dos simultáneamente. 

Es decir, se logra el objetivo de tener ingresos adicionales y por lo tanto de mejorar su flujo de caja, pero restándole valor a la otra variable de la ecuación de calidad de vida: el tiempo.

Mi recomendación a la hora de buscar ingresos adicionales para una persona o para un núcleo familiar es buscar ingresos adicionales que aparte de mejorar el flujo de caja, tengan la posibilidad de ser ingresos pasivos algún día. 

Es decir, que quizás en la etapa inicial le disminuyan su tiempo libre, pero que al usted evolucionar con su actividad, los ingresos poco a poco sean cada vez más del tipo pasivo.

Inicie poco a poco una actividad donde usted tenga la última palabra, donde usted sea el jefe. Empiece poco a poco…pero con una gran visión.

Hablo de la visión porque estoy convencido que es una de las características más importantes a la hora de incrementar su inteligencia económica. 

Dicho sea de paso la inteligencia económica se conoce, según algunos expertos como la habilidad de poder generar cada vez más ingresos para su familia y se diferencia de la inteligencia financiera, que se enfoca en cómo poder generar riqueza administrando de la mejor forma los ingresos que tiene. 

Obviamente, la una va de la mano de la otra.

Por lo tanto, le recomiendo que amplíe la visión con la lectura, con la asociación con personas que tengan los resultados que usted espera, con cursos y seminarios. 

Aprenda de los que tienen la fruta en la mano, de los que están donde usted quiere estar.

Aprenda a venderse a usted mismo.

Aprende a conseguir clientes, a vender una idea, etc.

Desarrolle pasión por lo que quiere hacer.

Desarrolle su creatividad…lea mucho…la lectura lo va a convertir en una persona mucho más creativa de lo que usted se imagina.

Aunque estoy convencido que de todas las personas podemos aprender, le recomiendo que encuentre a un mentor: alguien que vive como usted quiere vivir…

Creo que ya hay demasiadas personas enseñando a hacer cosas que nunca han hecho en la vida diaria y a lograr cosas que ellos mismos no han podido lograr. Mi opinión es que todos necesitamos un mentor para cada área de la vida.

Importante tener una actitud de humildad, de querer aprender y por lo tanto de estar dispuestos a cambiar nuestra forma de pensar y de cómo vemos el mundo. 

Piense lo siguiente…

La forma como pensamos nos ha llevado a obtener los resultados que tenemos hoy en día, entonces si queremos cambiar u obtener otros resultados creo que es sensato estar dispuestos a incorporar nuevas creencias en nuestra manera de pensar.

A menos que tenga bastante experiencia en negocios o en el mundo empresarial, empiece en pequeño y no en grande. Con esto no quiero decir de ninguna manera que no piense en grande. Al contrario, creo que debe pensar en grande, pero arrancar en pequeño…
 
No invierta sumas de dinero que para usted son inmanejables o que le representan un nivel exagerado de deudas.

Usted no quiere por tener ingresos adicionales perder lo que ha logrado hasta ahora y poner en riesgo el estilo de vida de su familia. Sin embargo, si decide hacerlo, debe ser consciente que está entrando en el mundo del capital de riesgo y debe estar preparado para perder el 100% de los recursos que está invirtiendo en su proyecto de negocios para generar ingresos adicionales…oyó eso el 100% de los recursos!

Más bien empiece poco a poco, pero con un plan de negocios claro y estructurado donde usted quiere crecer y quiere apalancarse en el dinero de otros, en el tiempo de otros, en la experiencia de otros y en el conocimiento de otros.

Busque actividades que incluyan los elementos y las reglas de la nueva economía…le sugiero que prefiera éstos que los negocios basados en las reglas antiguas y en los modelos de la obsoleta era industrial…que no quiere decir que no funcionen, sino que probablemente va a ser mas difícil para usted el ser exitoso.

Esto implica romper paradigmas…dice Tom Peters que las reglas del juego no han cambiado sino que el juego mismo es el que ha cambiado!

Le recomiendo que explore e investigue los siguientes conceptos:

· Network Marketing 

· Modelos de negocios basados en Internet 

· Oportunidades de negocios con China. 

· La industria del bienestar. (Le recomiendo el libro “The Next Trillion” de Paul Zane Pilzer.) 

Una vez decida qué quiere hacer para mejorar su flujo de caja a través de ingresos adicionales que puedan convertirse en ingresos crecientes y pasivos enfóquese en eso…EVITE distraerse…

Déle tiempo a que las cosas funcionen para usted…toda actividad nueva toma un tiempo de acople…es normal…tenga un mentor al que le pueda rendir cuentas…recorra el camino y evite que la frustración y la desmotivación propias de enfrentar los retos de hacer algo adicional le roben su sueño y su deseo de lograr esa vida que usted quiere!

Le recomiendo un par de libros que le pueden ayudar:

“El Emprendedor Visionario” de Marc Allen 
http://www.misfinanzaspersonales.com/recursosrecomendados.htm 
“La Estrategia del Océano Azul” de Chan Kim y Renée Mauborge

De pronto, el camino de buscar ingresos adicionales tradicionales y sin ninguna posibilidad  de que sean pasivos sea más fácil y más sencilla, y de esta manera es probable que sí logre mejorar su flujo de caja e inclusive que tenga una vida financieramente sana, pero lo más seguro es que será mucho difícil realmente armar una vida donde el dinero y el tiempo estén en balance…lo que para mi es realmente lo que significan esas tres palabras que suenan tan bien CALIDAD DE VIDA.
Lo que si le aseguro es que si decide romper los paradigmas y aventurarse a buscar ingresos adicionales con el potencial de ser ingresos pasivos, el camino va a ser mucho más emocionante y divertido…y el resultado probablemente fascinante!

De empleado a emprendedor
Dos perfiles de nuevos emprendedores se presentan en el pódium. El primero de ellos, caracterizado por el temor, suele apegarse a su trabajo convirtiendo esta actitud en uno de sus principales fantasmas: el miedo a quedarse sin trabajo, a fracasar y a no poder responder por sus responsabilidades. El segundo es una especie de emprendedor arriesgado, confiado en lo que puede hacer y dispuesto a entregar todo a la hora de defender su idea de negocio. 

No hay ninguna razón válida para exponer cuál de los dos puede ser más emprendedor o mejor que el otro, la confianza del segundo no garantiza el triunfo sobre el primero y el temor del primero no es un certificado de que se lleve cargada una cruz. Estos dos comportamientos son solo una muestra de los matices y de las reacciones que puede tener un empleado a la hora de convertirse en emprendedor. 

Frente a esta situación no existe una verdad definitiva y los estudiosos del tema del emprendimiento, desde la psicología, reconocen que es una disciplina en la que países como el nuestro aún están incursionando. Se reconoce un fuerte trabajo en España y en los Estados Unidos. 

Este es un recorrido por algunos de los diferentes perfiles que pueden encontrarse entre los emprendedores y la visión del mundo frente a ellos. 

“Me da miedo dejar el trabajo”

Es natural que un empleado tenga miedo a dejar su empleo y empezar a montar su propia empresa. Esta clase de actitudes son analizadas por Robinson Cardona Cano, estudiante en proceso de graduación de Psicología y acompañante constante en esta área dentro del Parque del Emprendimiento.

Cuando a Robinson se le pregunta por las reacciones desde el punto de vista psicológico que puede tener un empleado a la hora de convertirse en emprendedor, él responde: “Básicamente uno parte del plan de vida que una persona ha de tener, y hay personas que por plan de vida y por condición se visualizan dentro de una organización empresarial. Uno dice que es una persona que tiende a tener una estabilidad organizativa, que no le gustan los cambios y que no le gusta asumir riesgos, que prefiere tener el sueldo mensual. Ese es un empleado claramente, una opción de vida respetable. 

La otra opción de vida es la del emprendedor. En la Cámara de Comercio de Navarra, por ejemplo, hablan de cuatro tipos de personas que pueden llegar a ser emprendedoras. Una que es por vocación, que desde que nace quiere ser autónomo e independiente y hacer que las cosas sucedan. Esto implica ser una persona más proactiva que reactiva ante los cambios que el medio le ofrece. 

Un segundo perfil es el de las personas que heredan las cosas. Por ejemplo, cuando un hijo hereda la empresa de su padre y comienza a hacerle cambios. Este puede considerarse un tipo de emprendedor. 

El tercero tiene que ver con los emprendedores que son forzados y que por una condición existente en el medio es obligado a ser emprendedor; por ejemplo, cuando hay una dificultad económica. 

El último es el emprendedor que más busca la gente: el emprendedor apasionado, el que siempre está buscando hacer cosas y generar ideas en las cosas que le apasionan. 

Sin embargo, vale la pena anotar que una persona no es solo emprendedora cuando crea una empresa, sino que puede ser emprendedora para su propia vida, para su carrera, para su empresa”. 

¿El emprendedor nace o se hace?

Esta es una de las preguntas que ha sido más recurrente dentro del campo investigativo psicosocial de la cultura emprendedora. Esther Torres, según un texto de Euskal Herriko Unibertsitatea, de la Universidad del País Vasco, expresa que “el emprendedor nace y se hace”, apoyándose en que “el emprendedor reúne innovación y progreso”, aspectos que pueden ser naturales dentro de la configuración personal de un ser humano, pero que también pueden desarrollarse en un país que le apunte al desarrollo sostenible y a la cultura emprendedora. 

Esto se resume en una asociación directa entre la creación de nuevas empresas y el desarrollo de la economía. 
Un pensamiento similar al de Esther Torres es expuesto por Robinson Cardona, quien expresa que “uno nace con unas potencialidades y que son los contextos y las situaciones sociales las que se encargan de moldearlo”. 

En la mayoría de las ocasiones, estos perfiles suelen definirse desde unas competencias. Un emprendedor necesita del entorno y siempre está leyendo el entorno para formar sus ideas emprendedoras. Cuando un emprendedor se arriesga a emprender hay que tener en cuenta el aspecto familiar, profesional, personal, leer todo el entorno de la persona que se está arriesgando a crear empresa. 

Recomendaciones para vencer el temor

Cuenta Robinson que anteriormente no era muy recurrente hablar de la parte psicológica de un emprendedor y que las instituciones dedicadas a apoyar el proceso creativo y formal de los emprendedores sólo se dedicaban a la parte técnica. 
Ahora, tras unos años de estudio, se ha visto la necesidad de trabajar con el emprendedor y todos sus entornos, con el fin de contribuir a que la decisión que está tomando el emprendedor sea una decisión correcta. 

Entre las recomendaciones que deja Robinson Cardona a emprendedores e instituciones dedicadas a promover la cultura emprendedora, se encuentra la vinculación de los entornos familiares y el acompañamiento del personal especializado en todos estos medios. 

Por este motivo es importante trabajar un plan de vida, que no sea solo el plan de negocios o el plan de empresa, sino también una guía, una carta de navegación que le permita al emprendedor saber qué es lo que quiere y para dónde va desde el entorno personal.

También es importante recordar que no hay un perfil emprendedor único sino una suma de habilidades y cualidades que terminan triunfando por encima de cualquier temor.

Jóvenes: aprendan a rendir su dinero 
Por: GUSTAVO ADOLFO CABRERA CÁRDENAS
04/03/2008 
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Ahorrar, gastar, compartir e invertir son los dilemas a los que se enfrentaran las nuevas generaciones en su edad adulta. Una experta le cuenta a finanzas como hacerlo eficientemente. 
Por: Gustavo Adolfo Cabrera Cárdenas
 

Una forma de administrar el dinero, es un “Comportamiento Económico”; y éste es aprendido especialmente en la familia. El tener o no riqueza, el lograr tener ingresos pasivos, y alcanzar la libertad financiera, tiene más relación con la manera como manejamos el dinero que con la forma como lo ganamos. 

Cuando los Comportamientos Económicos relacionados con administrar el dinero, nos acercan a la Cultura de Prosperidad, nos ayudan a:  mantener e incrementar nuestra riqueza, disfrutarla y compartirla y facilitar que otras personas también lo hagan. 

Diariamente elegimos nuestros Comportamientos Económicos y tomamos decisiones acerca de cómo obtener dinero y cómo administrarlo o utilizarlo. En este artículo me centraré en el comportamiento económico de los niños para administrar el dinero y cómo los adultos podemos enseñarles a administrarlo de tal manera que incrementen su patrimonio, brinden bienestar y mejoren su calidad de vida y la de su familia, desde la Cultura de Prosperidad. 

¿Cuáles son las formas en que los niños y niñas manejan o administran el dinero?: 

1.Gastarlo: Utilizar el dinero para comprar algo que satisface una necesidad o un deseo. 


2.Ahorrarlo: Guardar parte del dinero ganado, hasta reunir una determinada cantidad, la cual se utilizará para lograr un objetivo deseado y concreto. Ejemplo: Cada mes ahorrar cierta cantidad, hasta tener el dinero suficiente para comprar un televisor y cancelarlo en su totalidad. 


3.Invertirlo: Es pagarse a sí mismo. Utilizar parte del dinero ganado, para incrementar el capital o riqueza que se posee o generar ingresos pasivos. 


4.Compartirlo: Es utilizar parte del dinero ganado, en una causa con la cual el niño se solidarice con otras personas y las ayude. 


Lo primero al enseñar al niño a administrar su dinero, es que aprenda a distribuirlo en estas cuatro categorías, de tal manera que ubique físicamente el dinero que posee en cuatro sobres, frascos, cajas, etc., marcados con estas categorías: INVERTIR - AHORRAR - COMPARTIR - GASTAR. 
Es importante explicar al niño qué significa cada una de estas categorías (comportamientos económicos) y la razón por la cual es importante distribuir el dinero en ellas. 


Qué cantidad colocar en cada categoría depende de cada persona. Sin embargo, muchos autores recomiendan que en la categoría de invertir se coloque mínimo el 10% del dinero que se recibe. Si consideramos que en este momento el niño no tiene unos gastos urgentes, podemos enseñarle a que distribuya por igual el dinero: 25% para cada comportamiento. Así, si el niño recibe semanalmente $10.000,00, puede distribuir $2.500,00 en cada sobre. 

Una vez que el niño o niña adquiere este hábito, podemos brindarle una formación financiera buscando que estos comportamientos económicos los acerquen a la Cultura de prosperidad. 


1.Gastar dinero: 

Un gasto es todo egreso de dinero, usado para pagar la compra de bienes o servicios. Aprender a gastar adecuadamente, significa saber consumir de manera inteligente, lo cual implica aprender a comprar “bueno, bonito y barato”, así como aprender a cuidar, tratar bien o mantener los recursos que se poseen. Para lograrlo, los niños y niñas requieren aprender a: 

a) Diferenciar entre necesidades y deseos: Explique en forma sencilla que una necesidad es algo importante para la persona y le permite vivir mientras que un deseo es algo secundario y no pasa nada si no se consigue. Recuerde que las necesidades de los niños son diferentes de las de los adultos. Por ej. Para un niño un juguete es una necesidad, para un adulto, no. 


b) Aplazar las gratificaciones: El no recibir lo que desean de manera inmediata, les enseña a los(as) niños(as) a ser más resistentes a la frustración, a aprender a esperar y a ser pacientes. 


c) Comparar los precios de lo que desea adquirir, en distintos lugares, para comprar en el lugar en que le vendan a un mejor precio o en el lugar donde haya promociones. Esto se llama hacer compras comparadas. 

d) Reducir los gastos innecesarios. A veces los niños se encaprichan con un juguete y cuando lo adquieren, lo dejan a un lado sin usarlo: Fue un gasto innecesario. Esperar unos días antes de comprar algo que desean, puede ayudarles a racionalizar sus compras, al igual que ayudarlos a reflexionar. Por ej. “Si gastas tu dinero en comprar este juguete, ya no tendrás dinero para comprar el balón que tanto deseas: ¿Qué prefieres: Este juguete o el balón?” 

e) Aprender a hacer presupuestos sencillos para calcular cuánto gasta, en qué gasta y comparar esa cantidad con el dinero que recibe. Antes de que los niños reciban dinero, es importante enseñarles a planear cómo piensan utilizar el dinero que van a ganar (sean ingresos activos o pasivos).

 Esto es hacer un presupuesto. Hacer un presupuesto es registrar de manera detallada, durante un período de tiempo específico, todos los ingresos que se reciben y la manera como se utilizan. Enseñarles a los niños a hacer un presupuesto para que administren su dinero les motivará a ahorrar y les creará la disciplina de organizar y controlar sus finanzas, pues les permitirá darse cuenta qué hacen con su dinero, les enseñará a no gastar más de lo que tienen y a encontrar nuevas maneras de utilizar el dinero para incrementar su riqueza. 

f) Hacer un análisis de costos (desventajas) y beneficios (ventajas) de cualquier gasto que vaya a hacer, y 

g) Analizar los avisos publicitarios, con “ojos de consumidor inteligente”. Enseñe a los niños que los avisos publicitarios tienen como fin “vender” y anímelos a que se pregunten si lo que ofrecen, es para ellos una necesidad o un deseo. 


2.Ahorrar dinero: 

Ahorrar significa reservar una parte de los ingresos para utilizarla en el futuro en un propósito específico. Esto implica que los niños tengan una meta clara de lo que desean, antes de comenzar a ahorrar para alcanzar esa meta. Es importante que los niños comprendan que ahorrar es diferente de guardar o atesorar el dinero sin darle uso alguno. 

Para los niños muy pequeños, las primeras metas de ahorro no deben ser muy altas (en cuanto el valor del artículo), ni muy lejanas (pues los niños no manejan aún el concepto de tiempo). Deben ser metas que puedan alcanzar pronto y vivan así los beneficios del ahorro. 


Cuando los niños comienzan a ahorrar pueden abrir una cuenta de ahorros, indagando siempre por las ventajas y desventajas de la misma, de tal manera que no pierda su dinero por los costos de tenerlo en dicha cuenta. Si la institución financiera no cobra el manejo de una tarjeta débito, ni cobra por servicios como por ejemplo, dar el saldo, y además la cuenta está exenta del gravamen a los movimientos financieros (4 X 1000), el niño puede ver cómo aumenta su dinero debido a los rendimientos financieros. Es un momento propicio para enseñarles acerca de los intereses y de los intereses compuestos. 


Puede enseñarles a los niños y niñas a buscar alternativas a las cuentas de ahorro, ya que los rendimientos financieros que éstas dan, actualmente son muy bajos. En todas las alternativas, enseñe a los niños la importancia de tener presente los criterios de seguridad, rentabilidad y liquidez, que se explican más adelante. 


3.Invertir dinero: 
Invertir es destinar parte del dinero que se recibe para “pagarse a sí mismo”, poniéndolo a trabajar para uno. La riqueza se logra cuando usted hace que el dinero trabaje para usted y no Usted para el dinero. Esto significa que al invertir se busca que el dinero invertido, le dé más dinero, en otras palabras que al invertir obtenga de su inversión ingresos pasivos. 


Es importante que los niños tengan claros algunos conceptos cuando van a realizar inversiones: Los tres primeros términos con los que debe familiarizarse, son: Seguridad, Rentabilidad y Liquidez. 


La seguridad hace referencia al riesgo que corre su dinero al colocarlo en determinada inversión. Cuando el riesgo de perder el dinero es bajo, se dice que hay mayor seguridad. Al analizar la seguridad de una inversión, es importante que los niños o niñas tengan en cuenta los riesgos, tanto de las inversiones en sí mismas como su propia tolerancia al riesgo. Toda inversión tiene riesgos y toda persona tiene un nivel de tolerancia al riesgo: Hay personas que son muy conservadoras a la hora de invertir y esto es importante tenerlo en cuenta y respetarlo. Enséñeles a diversificar sus inversiones, para que “no coloquen todos los huevos en el mismo canasto”. 


La rentabilidad se refiere a qué tanto va a crecer nuestro dinero al invertirlo de una manera determinada. Por ejemplo. Tenemos $1.000 y los invertimos en X lugar. Al cabo del año tenemos $1.400. Decimos que ganamos $400 (ganancia o utilidad) y tuvimos una rentabilidad del 40%. Nuestro dinero creció 40%. 


La liquidez, se refiere a la disponibilidad que tiene el dinero. Si usted hace una inversión en una cuenta de ahorros, allí puede retirar su dinero en el momento en que lo desee, es decir esa inversión tiene mayor liquidez. Mientras que si coloca el dinero en un CDT a 6 meses, no puede disponer de ese dinero antes, o puede tenerlo, pero recibiendo menos de lo que ganaría si espera los 6 meses. 


Al hacer una inversión, es importante enseñar al niño a preguntarse: ¿Es segura?, ¿Qué tan rentable es? ¿En qué tiempo nuestro dinero tiene liquidez? Y a elegir las inversiones teniendo en cuenta estos criterios. 


Enseñe a los niños que al invertir, van a lograr tener un capital el cual es intocable y sólo deben usarlo para comprar activos que generen ingresos (un activo es aquello que te pone dinero en el bolsillo). Deben aprender a “reinvertir” los ingresos ganados con su inversión, para que realmente el dinero esté trabajando para ellos.

 Asimismo, Enseñe a los niños a conservar los activos de la familia (los que los padres han conseguido, las herencias familiares). Uno de los aprendizajes más importantes que pueden lograr los niños es aprender a conservar e incrementar el patrimonio familiar. 

4.Compartir dinero: 
El papel del dinero es facilitar la vida de las personas, servirles para que adquieran lo que necesiten y mejoren su nivel de vida. Para lograr esto, el dinero, al igual que el aire, el agua y el viento, debe fluir, circular, estar en marcha. Compartir, es una forma de hacer circular el dinero, de aprender a no apegarse, ni tener ataduras que impidan prosperar. Dar y recibir, son dos caras de una misma moneda. Cuando se da y se recibe, algo circula y todos nos beneficiamos de ello. 


Es importante aprender a dar. No dar por dar, sino saber hacerlo. Algunos criterios para dar, los propone Luis Enrique Pachón, en su libro Cómo construir su riqueza económica. Veámoslos: 


- Dar de aquello que queremos recibir. 
- Dar sin hacer alarde. 
- Dar de lo que se tiene, más que de lo que sobra. 
- Dar sin esperar recompensa, ni interés personal. 
- Dar con generosidad, amor y alegría, disfrutando del placer de quien recibe. 
- Bendecir lo que damos. 
- Dar más de lo que esperan de nosotros. 
- Darnos a nosotros mismos: Nuestro tiempo, nuestra presencia, nuestra experiencia y conocimientos, nuestro consejo, nuestro servicio. 


Enseñar a los niños estos 4 comportamientos económicos, asegura que aprenderán a manejar adecuadamente su dinero y llegarán a ser adultos financieramente responsables. 
Algunas actividades para que usted enseñe a los niños a administrar adecuadamente el dinero, son: 

* Cuando el niño desee comprar algo, es importante pedirle que analice si eso que quiere es una necesidad o un deseo. 


* Salir de compras con los niños, es una oportunidad para enseñarles a aplazar gratificaciones: A) En ocasiones, si piden algo que no está presupuestado comprar. Es importante decirles “no”; si ellos aceptan el “no” fácilmente, quiere decir que han aprendido a aplazar sus gratificaciones y están comprendiendo que no necesitan comprar todo lo que ven y les atrae. 

Si ellos hacen un berrinche para que les compremos lo que quieren, la actitud más adecuada es mantenernos firmes y no comprarles el artículo motivo de su berrinche. B) En otras ocasiones podemos decirles antes de salir: “Hoy no vamos a comprar nada, sólo vamos a mirar y divertirnos”, C) Otras veces podemos decirles: “¿Qué necesitas comprar? Hoy vamos a comprar una sola cosa para ti. Piensa bien que quieres y antes de salir nos lo dices”; D) En otras oportunidades podemos decirles: “Hoy vamos a comprar una cosa para toda la familia. ¿Qué podemos comprar?” Lleguen a un acuerdo entre todos. 


* Además de ahorrar dinero, los niños pueden ahorrar otros recursos como: El agua, la luz, el teléfono, etc. Este tipo de ahorro, además del impacto que puede tener a nivel económico, genera un impacto positivo en el medio ambiente. Pregunte a los niños y niñas qué recursos pueden ahorrar en la casa y cómo hacerlo. Lleve a cabo algunas de sus ideas. 


* Con los niños pequeños, hable sobre el ahorro en términos de coleccionar. Para los niños en edad preescolar, los cuales son muy visuales, proporcióneles una alcancía o frasco transparente irrompible para sus ahorros, donde puedan ver cómo su dinero aumenta a medida que ponen más en la alcancía. Pegue en la alcancía o en el sobre, un dibujo del artículo para el cual los niños o niñas están ahorrando, Esto les ayudará a tener presente el propósito del ahorro. 


* Busque distintas formas de invertir y explíquelas a los niños. Si va a invertir en algo que no conoce, estudie y dé ejemplo a los niños de algo que hace un buen inversionista: Capacitarse en temas de inversión. 


* En épocas especiales del año, invite a los niños a compartir el dinero que han colocado en esa categoría. Hagan de ese momento algo especial y disfruten ver cómo lo reciben las personas elegidas. 

 

Por  María Inés Sarmiento
-Autora del libro “Cómo facilitar el despertar financiero en los niños y niñas” Editorial El Manual Moderno. 
- Autora: Colección de seis módulos dirigidos a padres y docentes sobre “Formación Financiera para niños” En: www.minidocs.es 
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